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RESUMEN

La banca publica juega un rol importante en generar informaciéon y crear
incentivos para la inclusion financiera de las MIPYME, la banca publica actia
como banco de primer piso debido a presiones politicas que en algunas
ocasiones incide en una colocacién técnica y eficiente. Solo las pymes formales
acceden al financiamiento, tanto de banca publica como privada, aunque
deberian abrirse mas espacios para la MIPYMES no formales. EL fondo de
garantia se presenta como una alternativa de financiamiento desempefiando un
plan complementario con el desarrollo de lineas de créditos para inyectar
liquidez o realizar nuevas inversiones que ayudan de alguna manera al

desarrollo de sector economico del pais.

En la CFN el crédito comercial es el segmento de mayor relevancia
representando, entre enero y octubre de 2017, el 74% del monto total que
concedié la CFN. Por otro lado, la menor tasa de interés activa efectiva que
ofreci6 la CFN fue en el crédito productivo corporativo, la cual a octubre de
2017 fue de 7.50%. Respecto al patrimonio que registro la CFN B.P., se puede
sefialar que ha aumentado paulatinamente ubicandose a octubre de 2017 en
$900 millones.

La metodologia de este trabajo de investigaciébn comprende una investigacion
de tipo documental, basada en la estadistica de la base de datos de
organismos como la Corporacion Financiera Nacional B.P., con enfoque
cuantitativo y cualitativo. Para la obtencion y recoleccion de datos se aplicd una
encuesta que ayudaron a determinar las limitaciones del acceso al crédito que

tienen las MIPYMES en el sistema financiero.

Palabras Claves: MIPYMES, Fondo Nacional de Garantia,

financiamiento, entidades financieras, desarrollo econémico.



ABSTRACT

The public bank plays an important role in generating information and creating
incentives for the financial inclusion of MSMESs, the public bank acts as a first-
tier bank due to political pressure that sometimes affects a technical and
efficient placement. Only formal SMEs have access to financing, both from
public and private banks, although more spaces should be opened for non-
formal MSMEs. The guarantee fund is presented as a financing alternative,
carrying out a complementary plan with the development of credit lines to inject
liquidity or make new investments that help in some way to the development of

the country's economic sector.

The CFN commercial credit is the most relevant segment representing, between
January and October 2017, 74% of the total amount granted by the CFN. On
the other hand, the lowest effective active interest rate offered by the CFN was
on corporate productive credit, which as of October 2017 was 7.50%.
Regarding the equity registered by the CFN B.P., it can be noted that it has
increased gradually, reaching $ 900 million as of October 2017.

The methodology of this research work includes a documentary type of
research, based on the statistics of the database of organizations such as the
national financial corporation, with a quantitative and qualitative approach. To
obtain and collect data, a survey was applied that helped determine the

limitations of access to credit that MSMESs have.

Keywords: MIPYMES, National Guarantee Fund, Financing, financial entities,

economic development.
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INTRODUCCION

Es de suma importancia, para cualquier pais, el desarrollado econémico
adecuado y eficiente en el progreso del aparato productivo manejado con una
adecuada estructura de politicas gubernamentales que sean equitativas, ya
gue no solo es una forma de gestionar los recursos que formaran parte del
presupuesto general del estado, sino que, su principal objetivo es la
redistribucién de la riqueza para la poblacién, para de esta manera garantizar el
buen vivir en los ciudadanos. Por lo que el pais se encuentra constantemente
realizando modificaciones en materia de incentivos para el otorgamiento de

préstamos.

Las bases de esta otorgacion tienen como objetivo fortalecer este sistema
productivo a través de principios como la reciprocidad y la solidaridad, con el
anico fin de que el pais logre un desarrollo sostenible y sustentable para que
los habitantes gocen por igual de los recursos para garantizar la calidad de vida

de la poblacion, a través de salud, educacion y seguridad.

Dicho incentivo, busca inyectar rentabilidad al sector productivo y de esta
manera armonizar el sector comercial, es importante diversificar el sector
basado en varios principios que en la Carta Magna se mencionan, como son:
generalidad, progresividad, eficiencia, simplicidad administrativa,
irretroactividad, equidad, transparencia y suficiencia recaudatoria; ademas

podria afectar el patrimonio de los contribuyentes.

En el presente trabajo se tiene como objetivo de investigacién evidenciar
impacto del Fondo Nacional De Garantias como alternativa para el
financiamiento de las MIPYMES, en el sector comercial, de igual manera tener

conocimiento de como mejorarlo.

Por la importancia que supone el andlisis de los efectos que generan en el
sector comercial el desarrollo econémico, se presenta este proyecto de
investigacién que busca determinar si afecta positiva o negativamente el fondo
nacional de garantia y de qué manera se pueden establecer alternativas para

que se mejore el ambiente empresarial. Pretendiendo determinar la legalidad
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de este anticipo de acuerdo a la Constitucion de la Republica, leyes y
reglamentos, vigentes en nuestro pais; a mas, de revisar y conocer la
normativa legal y comportamiento de recaudacion en algunos paises de la

region.
Es por esto que se ha divido el trabajo de la siguiente manera:

Capitulo 1, denominado Marco Tedrico Conceptual en donde se definiran
los fundamentos tedricos que sustentan la investigacion, en este caso las

conceptualizaciones acerca Fondo Nacional de Garantia.

El capitulo Il denominado Marco Metodolégico, se muestran los
antecedentes que permiten evidenciar como se aplicé la implementacion de las

diferentes alternativas de financiamiento.

En el capitulo Ill denominado resultados y discusion estaran basados en
el objetivo general y este a su vez de los objetivos especificos, con respecto a
la recomendacion seran de los resultados después del andlisis de los datos de

recopilados.

CAPITULO | MARCO TEORICO CONCEPTUAL

1.1 Planteamiento del problema:

Las micro, pequefias y medianas empresas (MIPYMES) en la actualidad
constituyen un factor importante para el crecimiento socio-econémico de cada
pais, es por ello, que se crea la necesidad de incrementar su desempefio y
requerir la implementacion de estrategias que beneficien las operaciones tanto

de gestion administrativa como financiera (Yance, Solis & Burgos, 2017).

De acuerdo a cifras reales, las MIPYMES constituyen el 99.8% del total
de las empresas nacionales, y su aporte al empleo se ubica en un 75% a nivel

nacional de acuerdo al (telegrafo, 2013).

“Sin duda alguna las MIPYMES generan riqueza y empleo, porque

dinamizan la economia y mejoran la productividad de los sectores mas
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vulnerables, debido a que requieren menores costos de inversion y es el sector
que mayormente utiliza insumos y materias primas” (Yance et al., 2017), por lo
que su financiamiento es méas dinamico, debido a que posee alta rotacion de
recuperabilidad de cartera y por ende puede hacer frente a sus deudas

corrientes.

Pero no se puede desconocer, que las micro pequefias y medianas
empresas son el segmento empresarial que mas obstaculos afronta para su
desarrollo, crecimiento y estabilidad en el mercado y uno de estos obstaculos
es el financiamiento, sobre todo el de largo plazo, que es el mecanismo, en el
que se puede soportar la inversion y el crecimiento de los negocios (Sanchez,
Osorio & Baena, 2007), otra limitante que se puede determinar es la falta de

garantias que no poseen.

En el Ecuador el 99,8% del tejido empresarial son MIPYMES; de ellas, el
90% son micro, 8,6% son pequefias, y 1.2% son medianas. La mayor parte
actua en el sector comercial con el 54%, en manufactura estan 36,4% y en
servicios 9,5%. A través de las MIPYMES se hacen el 64% de las compras
publicas. Y, ademas, abarcan el 35% de todas las ventas nacionales (El
telégrafo, 2017).

A pesar, de la importancia que presenta este sector en el Ecuador las
mipymes presentan los mismos inconvenientes que en los otros paises, asi lo
podemos constatar a través del diagnostico del Ministerio de Industrias y
Productividad (MIPRO) que detectd problemas en acceso a mercados, gestion
empresarial, innovacion, acceso a financiamiento, calidad y asociatividad (El
telégrafo, 2017).

La preocupacion por acceso a crédito es constante entre los gremios
productivos, principalmente porque los empresarios a cargo de unidades
econdémicas pequefias enfrentan diversas dificultades para calificar como
sujetos de crédito en el sector financiero formal. Entre estas podriamos
destacar la infraestructura, liquidez, productividad y garantias (Lanusse,
Hidalgo & Cdordova, 2005).

Es por ello que, ante la dificultad de acceso crediticio para los empresarios

ecuatorianos, y conscientes de que las MIPYMES conforman un sector
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productivo importante para el pais, el Directorio de la Corporacion Financiera
Nacional, con fecha 22 de octubre del 2008, aprobd la constitucion del
Fideicomiso Fondo de Garantia de Mediana y Pequefia Empresa FOGAMYPE,
con un aporte inicial de USD 5,500.000.00 como Constituyente del Fideicomiso,
y comprometiendo USD. 4.500.000,00 adicionales (Sambonino, 2016).

En tal sentido el Fideicomiso Fondo Nacional de Garantia, daria pie a que el
Sistema Financiero Ecuatoriano brinde mayor facilidad de acceso a crédito al
sector MIPYME, lo cual denotaria un aumento del valor en operaciones y
montos totales concedidos por el sistema financiero, y por tanto, al aumento en
garantias otorgadas por parte del Fondo al sector, dinamizando con ello
sectores productivos dentro de la economia del Ecuador (Herrera, 2016).

No obstante, el sector de las PYMES, siempre estd en constante

crecimiento, de acuerdo a (Ekos, 2017).

"Emprender" y llevar adelante un negocio no es tarea sencilla, es asi
como Ecuador ocupa la posicion 114 de 190 en el ranking global Doing
Business del Banco Mundial, 166 en el indicador de apertura de un negocio,
101 para obtencién de un crédito y 137 para pago de impuestos.

Cifras que son alentadoras para el desarrollo econémico de un pais, es por
tal motivo que se debe buscar una alternativa efectiva que incentive el

crecimiento y desarrollo de la MIPYMES.
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Figura 1. Ingresos de grandes empresas y MIPYMES en el sector Comerciante (Millones de USD)

Fuente: Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros del Ecuador
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Es evidente la marcada participacion que han tenido las MYPIMES en el
sector del comercio de la ciudad de Guayaquil en comparaciébn con otras
ciudades importantes del pais como Quito, Cuenca y Ambato, reflejando la

ciudad de Guayaquil ingresos superiores.

En virtud de lo anterior, el presente trabajo se orienta al andlisis sobre la
incidencia del Fondo Nacional de Garantias como alternativa de financiamiento
de las micro, pequefias y medianas empresas del sector comercial del cantén

Guayaquil, provincia del Guayas, durante el periodo 2012-2017.

1.2 Formulacion del problema.

¢,Cudles son las incidencias que puede tener el Fondo Nacional de
Garantia al actuar como alternativa de financiamiento en las MIPYMES en el
sector del comercio en Guayaquil?

1.2.1 Sistematizacion del problema.

1. ¢Cuales son los procesos y condiciones que se debe considerar para el
acceso de financiamiento a través del Fondo Nacional de Garantia?

2. ¢Cual es la importancia de la garantia para el financiamiento de las
MIPYMES?

3. ¢Cual es el impacto que tiene el Fondo Nacional de Garantia en el

sistema financiero y el desarrollo econémico del sector comercial?

1.3 Objetivo de la Investigacion
1.3.1 Objetivo General.

e Analizar el impacto del Fondo Nacional de Garantia como alternativa de
financiamiento de las micro, pequefias y medianas empresas de

Guayagquil, durante el periodo 2012 - 2017.

1.3.2 Objetivos Especificos.
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e Diagnosticar la situacién del acceso al financiamiento por parte de las
MIPYMES.

o Establecer la importancia de la creacion de garantias para el
financiamiento de las MIPYMES.

e Analizar el impacto del Fondo Nacional de Garantia en el sector
comercial de la ciudad de Guayaquil.

1.4Justificaciéon de la investigacion.

Dentro de la economia Latinoamericana el sector de las micro pequefas y
medianas empresas son uno de los pilares fundamentales al crecimiento
econoémico de la regién, y sin duda alguna el Ecuador no es la excepcion, las
MIPYMES desempefian un rol trascendental puesto que son las responsables
de dinamizar la economia nacional y generar el mayor porcentaje de empleo
(Parra, 2015).

Pese a la importancia que mantiene las MIPYMES en el Ecuador, el sector
es consciente de lo dificil que puede ser, lograr el crecimiento, estabilidad y
expansion, principalmente por la falta de facilidad al acceso de crédito en el
pais. Por ende, la fuente mas comun de financiamiento para el sector es a
través de fondos propios. Es por ello, que un sin nimero de ellas dejan de
crecer y no llegan a mas de una década de antigliedad. La causa principal es
que muchas de las MIPYMES no tienen liquidez y solvencia para competir en el
mercado, y al querer acceder a un crédito no alcanzan a cumplir con los altos
estandares de garantias y los multiples requisitos que solicitan las instituciones

financieras para el acceso a financiamientos econémicos (Parra, 2015).

Pero es importante mencionar que otros de los problemas que presentan
las MIPYMES estan dados por la falta de conocimiento del empresario de las
fuentes existentes de financiamiento formales y de las politicas publicas para el
apoyo al acceso de crédito en este sector. Ante lo expuesto, una de las
herramientas que se ha creado es el Fondo Nacional de Garantias como una
alternativa para el acceso al crédito de las micro, pequeiias y medianas

empresas.
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Dentro del pais, el desarrollo de las MIPYMES es importante para el
desenvolvimiento de la economia frente a variables adversas, que son

resultados colaterales de los movimientos internacionales,

1.5 Marco referencial de la Investigacion
1.5.1 Antecedentes de la investigacion

Considerando la investigacion realizada por (Flérez, 2017) en el trabajo
denominado Efectividad de los Sistemas de Garantia en Colombia, concluye
gue existe una relacion entre el Fondo Nacional de Garantia y los depdsitos de
las entidades financieras con respecto a la movilizacién de créditos hacia el
sector de las MIPYMES observando un grado de influencia relevante para este
sector. Asi mismo se comprueba que el Gobierno Nacional de Colombia,
cumple con los objetivos de las politicas publicas de cerrar brechas entre el
sistema financiero y las micro, pequefas y medianas empresas, afirmado que

el FNG es pieza fundamental del sistema de garantias colombiano.

Ademas, concluye que el FNG es una institucion con una fortaleza
patrimonial muy importante cuyo comportamiento estable durante los ultimos
afos ha generado el aumento en la creacion de empresas que se benefician de
créditos desembolsados por el sistema financiero. Asi mismo, se evidencia una
confianza del sector financiero en el FNG como el respaldo del cumplimiento de
las obligaciones de las empresas y como una institucién seria y eficiente al
momento de hacer efectivas las garantias. Dando como resultado la creacion
de nuevas empresas, incremento y generacion de empleos, la formalizacion del
sector MIPYMES y un fortalecimiento de la base econémica del pais (Flérez,
2017).

En el trabajo realizado por (Sambonino, 2016) con el tema sobre la
Evolucién al Fondo Nacional de Garantia (FNG) en Ecuador, como alternativa
para el financiamiento, concluye en virtud a la encuesta aplicada que el 100%
de los microempresarios no tiene conocimiento sobre el FNG y que el 51% no
han accedido a crédito debido a los requisitos colaterales impuestos por las
instituciones financieras. Ademas, establece que las entidades participantes del

Fideicomiso Fondo Nacional de Garantias durante el periodo comprendido
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entre el 2013 al 2015, no presentaron incrementos sustanciales en sus indices
de colocacion que permitan dar acceso a operaciones de crédito al ambito
MIPYME, debido a que el Fondo presenta pocos afios de operatividad como
garante solidario y se encuentra en etapa de captacion de nuevos participes

gue permitan expandir su patrimonio (Sambonino, 2016).

En uno de los trabajos realizados en Chile, denominado “Problemas de
Financiamiento en las MIPYMES, analisis caso practico” menciona que el
financiamiento a MIPYMES, se pueden organizar en tres dimensiones: Un
programa de financiamiento a Fondos de Garantia Reciproca (IGR | y Ill),
distintos programas de garantias para obtener financiamiento y un programa de
crédito para inversiones y capital de trabajo. Todas estas opciones se llevan a
cabo mediante la intervencion de un agente externo. La primera dimension
busca potenciar el papel que juegan los sistemas de Garantia Reciproca en el
mercado financiero aportando mayor movilidad y divisibilidad de las garantias
de las empresas de menor tamafio. La segunda dimensién esta constituida por
programas en los que CORFO ofrece garantizar un porcentaje de la operacion
para que asi los empresarios o personas naturales puedan acceder al sistema
financiero a través de Bancos, Filiales Bancarias y Cooperativas de Ahorro y
Crédito supervisadas por la SBIF o por el Departamento de Cooperativas del
Ministerio de Economia, Fomento y Turismo. La Ultima opcion es un crédito
para que los empresarios puedan financiar inversiones y capital de trabajo.
(Aladro, Ceroni & Montero, 2011).

El modelo de funcionamiento que tiene FOGAPE puede explicarse en
cuatro pasos. En el primer paso las instituciones financieras deben acudir a las
licitaciones que realiza el Fondo. En el segundo paso las empresas deben
postular a los créditos con garantia FOGAPE que poseen las instituciones
ganadoras de las licitaciones. En el tercer paso se realizan los pagos de los
créditos obtenidos por los beneficiarios, en caso de no pago se realiza el cobro
de las garantias y comisiones adeudadas. En el ultimo paso se devuelven las
garantias de los deudores que han pagado y se van liberando nuevos fondos
para uso del FOGAPE. Aun cuando las medidas del FOGAPE han contribuido
a disminuir las tasas cobradas por los bancos, se planea que CORFO se haga

cargo del Fondo para que las politicas puedan realizarse de manera mas
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rapida y tengan un mayor impacto en el sistema (Aladro, Ceroni & Montero,
2011).

De acuerdo a lo anteriormente mencionado, podemos determinar que las

MIPYMES son motor fundamental en el desarrollo de la economia del pais

1.5.2 Concepto de MIPYMES

‘Las micro, pequefias y medianas empresas son empresas con
caracteristicas distintivas, y tienen dimensiones con ciertos limites
ocupacionales y financieros prefijados por los Estados o Regiones. Son
agentes con légicas, culturas, intereses y un espiritu emprendedor especificos
que por lo general se adaptan a las necesidades de una comunidad o
provincia” (Expomipyme, 2017).

Es importante mencionar que no existe una definicion especifica de lo que
es MIPYME, sin embargo, todas las definiciones tienen en cuenta al menos la
variable numero de trabajadores o empleo en combinacion con una de dos
variables adicionales: nivel de ventas y nivel de activos. Sin embargo, en la
practica, limitaciones de informacion permiten calcular la dimension del sector
utilizando Unicamente la variable de ndmero de trabajadores (Expomipyme,
2017).

1.5.3 Fondo Nacional de Garantias

El Fondo Nacional de Garantias es una herramienta que busca facilitar
la entrega de créditos a micro, pequefios y medianos empresarios que no
cuentan con los colaterales suficientes para respaldar una operacion en el
sistema financiero formal, convirtiéndose el Fondo en un garante solidario. Esta
constituido como un fideicomiso, cuya Secretaria Técnica es la Corporacion
Financiera Nacional B.P. lo que garantiza un manejo independiente, brindando
seguridad al sistema financiero y a los beneficiarios finales. EI Fondo Nacional

de Garantias, forma parte del Programa Progresar de la CFN B.P., el cual es
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liderado por la Vicepresidencia de la Republica del Ecuador (Corporacion

Financiera Nacional, 2016).

El Fondo Nacional de Garantias S.A. en el pais es la entidad que a
través de la cual el Gobierno Nacional busca facilitar el acceso al crédito para
las micro, pequeias y medianas empresas, mediante el otorgamiento de
garantias. Adicionalmente, el FNG respalda préstamos destinados a financiar

la adquisicion de viviendas de interés social.

Garantia colateral.

La garantia colateral es un activo que sirve como garantia frente a la
concesion de un crédito, una emision de bonos o cualquier otra operacion
financiera. La calidad de respaldo del colateral dependera de la calificacion
crediticia de éste y de su buen comportamiento. Por esta razén, el analisis del
colateral es vital para valorar una operacion de titulacién, que no es mas que
una agrupacion de préstamos, vendiendo activos financieros avalados por

éstos (Economia, s.f).

1.5.4 Desarrollo de las MIPYMES en el Ecuador.

Las MIPYMES en Ecuador tienen un enorme potencial para generar
produccion, empleo e ingresos y podrian constituirse en el motor del desarrollo
del pais, alcanzando mayores niveles de participacion en el mercado
internacional, debido principalmente a la participacibn que presentan en el
mercado, segun el ultimo Censo Econémico de 2010, realizado por el Instituto
Nacional de Estadistica y Censos (INEC), del total de empresas en el pais, el
95,4% corresponde a microempresas; el 3,8%, a pequefas; el 0,6%, a

medianas; y, el 0,2%, a grandes (El telégrafo, 2013).

Un estudio de la Corporacién Financiera Internacional (CFl, 2010)
denominado “Scaling-Up SME Access to Financial Services in the developing
world”, sefald que las pequenas empresas se financian con recursos propios
en mayor proporcién que las grandes empresas. La probabilidad de una

empresa pequefia de acceder a un préstamo bancario en paises de bajos
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ingresos, es de aproximadamente un tercio de lo que es para una empresa de
tamafio medio y menos de la mitad de lo que es para una empresa mas grande

(Corporacion Financiera Internacional, 2010).

(Berger, A. N., & Udell, G. F, 1998) afirman que el sector de la economia
tiene una caracteristica negativa para las MIPYMES que les impide acceder al
crédito en condiciones similares a las grandes empresas y esta caracteristica
se denomina opacidad en la informacién. Este concepto se traduce en la
ausencia de informacion formal suficiente para que el mercado financiero
pueda conocer de manera detallada los activos, los contratos mas importantes,
los clientes, la rentabilidad del negocio, su capacidad de pago; en resumen, es
la ausencia de transparencia. La opacidad de la informacién se evidencia a
partir de tres dimensiones: (i) verificacion costosa de informacion; (ii) seleccion

adversa; y (iii) riesgo moral.

De otro lado, se puede complementar este problema con la solvencia
financiera individual de las MIPYMES la cual no siempre es suficiente para las
entidades financieras, por lo que usualmente se opta por valorar la solvencia de
sus duefios quienes seguramente tendrdn mayor historial crediticio y mejor
scoring de crédito. Esta practica obedece a que las MIPYMES no pueden
proporcionarle al mercado una infraestructura financiera apropiada o cumplir
con estandares financieros y contables y tener la suficiente solvencia y
colateral para cumplir con sus obligaciones crediticias (Corporacion Financiera
Internacional, 2010).

Analizando esta practica desde la perspectiva corporativa y legal, se puede
afirmar que no se respeta la separacion patrimonial que ocurre naturalmente
con la creacién de una persona juridica distinta de quienes la crean, partiendo
de un supuesto erroneo que es que los duefios y la empresa son un solo ente
juridico y haciendo responsable al duefio de los eventuales incumplimientos de
la empresa con su propio patrimonio personal. Lo anterior podria suponer
eventualmente, que los duefios se rehlsen o no estén en capacidad de otorgar
garantias personales, lo que dificulta ain méas el acceso al crédito de estas

empresas (Florez, 2017).
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Otros estudios parten de la teoria de Stiglitz & Weiss y analizan desde
diferentes perspectivas el problema del acceso al crédito para las Mipymes.
Autores como Llisterri y Levistsky (1996) mencionan que el acceso al
financiamiento es restringido por el costo de crear y mantener las instituciones
gue suministran garantias de crédito y los costos transaccionales que se deben
sumar a la relaciébn entre acreedor y deudor al introducir una entidad

garantizadora (Llisterri, 2010).

Para hacer frente a uno de los problemas de acceso al crédito por parte de
las MIPYMES, las entidades financieras exigen de parte de los deudores el
otorgamiento de garantias, las cuales brindan un respaldo al acreedor y ha sido
la manera tradicional de mitigar en parte el riesgo moral y crediticio que
conlleva el otorgamiento de créditos. Se afirma entonces que, a mayor riesgo o

incertidumbre de cumplimiento, mayor exigencia (Flérez, 2017).

Los sistemas de garantia pretenden favorecer el acceso de las MIPYMES al
crédito facilitando una garantia parcial o total de la devolucién del principal e
intereses del prestatario, asumiendo asi una parte del riesgo en que incurren
las instituciones financieras en su actividad crediticia. La justificaciéon de la
intervencién del sector publico a través de los sistemas de garantia se
encuentra en la necesidad de superar el racionamiento del crédito a que se
encuentran sometidas las pequefias empresas por el sistema financiero
(Llisterri, 2010).

Este racionamiento es debido a las asimetrias de informacién y a que
resulta mas costoso procesar operaciones de crédito de menor tamafio, como
también lo es el hacer cumplir los contratos de crédito. Las asimetrias de
informacion en las relaciones crediticias hacen que el prestamista pueda tener
que asumir el riesgo moral generado en el prestatario. Efectivamente, el
pequefio empresario puede decidir no destinar su beneficio empresarial a
repagar al banco, particularmente si, como suele ocurrir en las MIPYMES, el

nivel de apalancamiento es muy alto (Llisterri, 2010).

Los bancos, que no tienen la informacién sobre la voluntad de repago del
pequeio empresario, deciden en consecuencia limitar el apalancamiento de las

MIPYMES, lo que les lleva a racionar el crédito. lgualmente, la reaccion de
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defensa de los prestamistas consistente en la subida indefinida de los tipos de
interés puede generar una seleccién adversa de los prestatarios, ya que los
mas seguros dejan de solicitar crédito, mientras que son los mas arriesgados
los que estan dispuestos a aceptar cualquier precio. El resultado de ambas
fallas de mercado lleva al racionamiento del crédito, es decir a que buenos
proyectos de buenos prestatarios no encuentren financiamiento bancario
(Llisterri, 2010).

Ello quiere decir que el mercado por si solo, en presencia de las fallas
mencionadas, no es capaz de proporcionar el mismo financiamiento a las
MIPYMES que a las grandes empresas, aunque tengan similar capacidad de
repago y estén dispuestas a asumir mayores tasas de interés por el crédito.
Las acciones de politica para facilitar el acceso al crédito buscan mitigar las
imperfecciones del mercado y restablecer las condiciones que permitan que los
mecanismos de mercado sostenibles lleven al equilibrio entre la oferta y la
demanda de crédito empresarial. Uno de los instrumentos comunmente
propuesto es la creacion de sistemas de garantias que puedan reducir el costo
y riesgo de prestar a pequefias empresas, para que éstas se transformen en

nuevos clientes del sistema bancario (Llisterri, 2010).

Por su parte, los sistemas de garantias tuvieron su desarrollo y formacion
principalmente a partir del siglo XX. Nacieron formalmente en Europa a través
de un grupo de artesanos y pequefios comerciantes quienes se unieron para
garantizar mutuamente sus operaciones mercantiles, bajo el principio de
solidaridad reciproca, para asi tener acceso al crédito. De esta manera, surgen
las sociedades de caucidbn mutua que fueron las primeras instituciones
formales que facilitaron el otorgamiento de garantias reciprocas entre sus

miembros. (Flérez, 2017).

Como antecedente regulatorio, se destaca la Ley Francesa de 1917, la cual
dict6 un marco juridico mediante el cual estas sociedades eran conformadas
por comerciantes, con el objeto exclusivo de conceder avales para garantizar
los créditos solicitados por sus socios a terceros, su capital estaba formado por
las participaciones y aportes de los mismos socios con el que se constituia un

fondo de reserva para otorgar las garantias. Estas sociedades contaban con un
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organo corporativo que era el consejo de administracidon que se encargaba de
determinar los montos méaximos de los avales a otorgar y la duracion de los

mismos para cada socio (Rodriguez & Berrizbeitia).

En el Ecuador se dio inicio al fondo de garantia a través del Directorio de la
Corporacion Financiera Nacional, con fecha 22 de octubre del 2008, que
aprobo la constitucion del Fideicomiso Fondo de Garantia de Mediana y
Pequefia Empresa FOGAMYPE, con un aporte inicial de USD 5,500.000.00
como Constituyente del Fideicomiso, y comprometiendo USD. 4.500.000,00
adicionales (Sambonino, 2016).

Dentro de la ciudad de Guayaquil las MIPYMES, se clasifican de la siguiente

manera:
Clasificacion de le MIPYMES, por sector econémico

e Comercio al por mayor y menor

e Agricultura, silvicultura y pesca

¢ Industria Manufacturera

e Construccién

e Transporte almacenamiento y comunicaciones

e Bienes inmuebles y servicios prestados a las empresas

e Servicio comunales, sociales y personales

En los que respecta la importancia por sector econémico lo podemos

visualizar a continuacion.

M Explotacidn de minas 'y
canteras

m Comercio

® Industria manufactureras

B Construccién

4 W Agricultura, ganaderia
silvicultura y pesca

M Servicios
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Figura 2. Estructuracion de las PYMES
Fuente: Superintendencia de Compafiias, Valores y Seguros

En la figura 1 se observa que el mayor componente es el sector del
Comercio con un 39,61% seguido con 37,81% del sector de los servicios.

Por ende, la importancia del trabajo, al identificar el impacto de los
elementos del Fondo Nacional de Garantia como alternativa para facilitar el
acceso a financiamiento de las MIPYMES de la provincia del Guayas canton
Guayaquil. Provincia que es la segunda con mayor concentracion de las micro
pequefias y medianas empresas en el Ecuador. Ademas, se pretende evaluar
si los procesos y condiciones son los adecuados y se adaptan a las
necesidades y falencias que mantiene este sector y si de alguna manera a
través de esta herramienta cumple con uno de los principales pardmetros de

evaluacion que mantiene el sistema financiero nacional, como es la garantia.

Pero es en el afio 2013, en el que el Fondo Nacional de Garantias fue
constituido con el objeto de garantizar obligaciones crediticias de las personas
gue no estan en capacidad de concretar proyectos con el sistema financiero
Nacional por falta de garantias. Entre los beneficios que otorga esta
herramienta financiera a las MIPYMES estan la agilidad en el proceso de
crédito, rapidez en el acceso de financiamiento, facilidad de contar con una
garantia que respalda su operacion de crédito de manera inmediata,

oportunidad de crecimiento de sus negocios tributarios (MIPRO, s.f).

Segun el informe de la Corporacion Financiera Nacional (2018) el Fondo
Nacional de Garantia (FNG) tiene como visidbn convertirse en el aliado
estratégico del sistema financiero privado. Ante ello, el 20 de diciembre de
2017, se suscribi6 un convenio marco de participacion para la alianza
estratégica con el Banco del Litoral. Con la firma del documento, que se realizo
en la matriz de la Corporacion Financiera Nacional (CFN) BP, se busca
fomentar el acceso a créditos para micro, pequefios y medianos empresarios
que no disponen de garantias suficientes. En la actualidad el FNG, mantiene
firmado un convenio de Participacion con las siguientes Instituciones

Financieras:
e Banco del Pacifico. e Cooperativa Cooprogreso.
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Banco General Rumiiahui.
Banco Amazonas.
Cooperativa Comercio.
Cooperativas San Francisco.

Banco Comercial de Manabi.

Cooperativa Camara de
Comercio de Ambato.

Banco de Loja.

Cooperativa Santa Rosa.

Banco D-Miro.

e Cooperativa El Sagrario. e Cooperativa Alianza del Valle
e Banco del Austro. e Banco Finca

e Banco Procredit. e Del Bank

e Cooperativa Andalucia. e Banco del Litoral.

e Cooperativa de la Policia

Nacional.

La garantia se aplica de forma automatica a las operaciones individuales
gue cumplen los criterios de elegibilidad de la cartera garantizada. Es decir, el
fondo no hace una evaluacion del riesgo crediticio de cada operacion individual
sino de la cartera en su conjunto. Es, por lo tanto, la entidad financiera la Unica
gue hace la evaluacion del riesgo crediticio y la que decide aplicar la garantia
en las condiciones preestablecidas con el fondo. Esta modalidad suele
denominarse también “garantia de cartera” y se otorga a cambio de un precio o
comision de garantia que los bancos repercuten a los prestatarios (Llisterri,
2010).

CAPITULO Il MARCO METODOLOGICO
Metodologia de Investigacion

2.1 Tipo de disefio, alcance y enfoque de la investigacion

2.1.1 Disefio de la Investigacion

La investigacion es de tipo no experimental debido a que las variables seran

analizadas de forma individual y el impacto que puede tener el Fondo Nacional
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de Garantia al actuar como alternativa de financiamiento en las MIPYMES en el

sector del comercio en Guayaquil.

2.1.2 Alcance de la Investigacion

Ademaés de la naturaleza de la investigacién, tendra un tipo de alcance
exploratorio - descriptivo. Segun (Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014) los
estudios descriptivos buscan especificar e identificar las propiedades,
caracteristicas de un fendmeno en particular, ademas los estudios
correlacionales tienen como finalidad conocer la relacién o grado de asociacion
gue exista entre dos o mas conceptos, categorias o variables de una muestra o
contexto en particular. Analizando la relacion entre dos variables (dependiente
e independiente), pero con frecuencia se ubican en el estudio vinculos entre

tres, cuatro o mas variables de acuerdo a los diferentes fendbmenos.

Se utilizé la investigacion con alcance descriptivo. Segun (Grande
Esteban, 2009).

Las investigaciones descriptivas, como su nombre lo refieren, explican
situaciones y pueden perseguir muchos objetivos y pueden ser de varias
clases. Este tipo de investigaciones pretenden que lo que sea
investigado siempre pueda ser expresado por algin modelo numérico,
ya que los datos siempre deben de ser registrados en graficas o tablas,

los datos deben de ser datos concretos. (pags. 36-39)

La investigacion descriptiva se usO para describir y analizar los datos
después de las encuestas realizadas a los comerciantes de la ciudad de

Guayaquil.

2.1.3 Enfoque de la investigacién.

El enfoque se vuelve un referente al momento de realizar una adecuada
recopilacion de datos y su posterior interpretacion y analisis del mismo. El
enfoque de la investigacion sera de tipo mixto pues tiene tanto un componente

cuantitativo como un cualitativo.
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Cuantitativo dado que con la recoleccién de informacion realizada en su
mayoria serd numérica; y, mediante la medicion y el analisis estadistico
correspondiente a dicha informacion se probaran las hipdtesis respectivas al
estudio realizado de manera integrada y organizada para dar una opinion

acerca de un fenémeno o situacion. (Hernandez, Fernandez, & Baptista, 2014).

Se compone de un andlisis estadistico que se lleva a cabo a partir de la
recopilacion de informacion de caracteristica numérica, en funcion de variables
previamente establecido. Este tipo de investigacidbn se caracteriza por la
conversion de datos no numeéricos a los datos numeéricos.

El enfoque también es cualitativo pues se compone de un andlisis de
caracteristicas de efectos que se desarrollan en un campo, este tipo de

investigacién nos basaremos entrevista con técnicos del tema de investigacion.

2.2 Métodos de investigacién.

Para el desarrollo del tema de investigacién, se estableceran los

siguientes métodos logicos de investigacion:

A través del analisis e interpretacion de cifras, se va a determinar el
comportamiento y tendencia del sector que se desarrolla la encuesta a los
comerciantes de la MiPymes de la ciudad de Guayaquil, cuyo monto asciende
a 382 encuestado.

2.2.1. Método analitico

Se define el analisis como la descomposicion de un fendbmeno en sus
elementos constitutivos de un sector. Luego, definimos el método como modo
ordenado y sistematico y organizado para proceder para llegar a un fin
determinado: la verdad, el poder, la persuasion, el cuidado de si, el nirvana, la
alegria, la certeza, el placer, la validez, la salvacion, la conciliacién, el amor. El
método es entonces un camino, una manera de proceder, que puede
constituirse en un modo de ser al incorporarse como un estilo de vida, lo que

expresa su dimension ética. (Echavarria, Goméz, Aristizabal, & Vanegas, 2010)
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Con la aplicacion adecuada de la metodologia, nos va a ayudar a alinear

adecuadamente, para definir oportunamente cualquier evento que nos ayuda a

identificar el efecto del uso de los incentivos tributarios.

2.3 Unidad de Anélisis, poblacion y muestra

Como unidad de analisis de la investigacion se tiene que son todas las

2.3.1 Poblacion y Muestra

2.3.1.1 Poblacién

Microempresas, pequefias y medianas empresas (MIpymes), las mismas que

participan y compiten en el sector societario del Ecuador.

La poblacién de este proyecto se determina en base de las MIPYMES de

la ciudad de Guayaquil, el cual se detalla a continuacion:

Tabla 1. Numero de empresa sector econémico 2012 - 2016

Tamaio de Empresa 2012 2013 2014 2015 2016

Microempresa 38.792 42.558 44,198 45.090 43.019
Pequelia empresa 5124 4996 5.210 5.067 4.850
Mediana empresa A 763 792 847 818 719
Mediana empresa B 584 592 626 608 545
Grande empresa 482 502 535 515 461
Total 45.745 49.440 51.416 52.008 49.594

Fuente: INEC

Elaborado: La Autora

Segun estos datos, la poblacién de las MIPYMES de Guayaquil es de

49,133, el periodo de investigacion se lo enfoca durante el afio 2017.
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2.3.1.2 Muestra

Segun Fisher Pineda, Alvarado, & Canales (1994) “el tamafio de la
muestra debe definirse partiendo de dos criterios: uno, los recursos disponibles,
que fijan el tamafio maximo de la muestra; el otro, los requerimientos del plan

de andlisis que fija el tamafio minimo de la muestra” (pag. 112).

Para determinar la muestra se considerd6 el grupo de las Micro
empresas, Pequefias empresas, Medianas Empresas A y Medianas empresas
B, con un total poblacional de 49,133.

Aplicando la formula, se obtuvo 382 MIPYMES para analizar.

N-Z%p-(1-p)
(N-1)-e2+Z2-p-(1-p)

n=

n = Tamafo de la muestra

N = Tamafio del universo 49,133 MiPymes del sector comercio

p= Porcentaje de la poblacion que tiene el atributo deseado, que en este caso
se considera 0,5.

Z = Es la desviacion del valor medio que aceptamos para lograr el nivel de
confianza deseado. En funcién del nivel de confianza que busquemos,
usaremos un valor determinado que viene dado por la forma que tiene la
distribucion de Gauss. El nivel de confianza utilizado es de 95% => Z=1,96.

e = Es el margen de error maximo admisible, que en este caso es del 5%

2.4 Variables de la investigacion, operacionalizacién.

Para el desarrollo del estudio de la incidencia del fondo de maniobra
sobre la rentabilidad de las MIPYMES de sector comercial, en la ciudad de
Guayaquil mediante la tabla 1, se han establecido como variable independiente
el Fondo de Nacional de Garantias; y, variable dependiente el financiamiento

de las MIPYMES, sector comerciante en la ciudad de Guayaquil.
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Tabla 2. Matriz de Operacionalizacion de variables
Objetivo Variable

Determinar los procesos y Fondo Nacional De

condiciones que se debe Garantia

considerar para el acceso de

financiamiento a través del Fondo

Nacional de Garantia

Identificar el impacto del Fondo
Nacional de Garantia en el

Sistema Financiero

Financiamiento en las

Mlpymes

Analizar la importancia de la
creacion de garantias para el
Financiamiento

Elaborado por: La autora

Conceptualizacion Dimensiones

Es una entidad que apoya el Respaldo al acceso
desarrollo productivo del pais de crédito
a través del otorgamiento
garantias adecuadas,
facilitando el acceso al crédito
a micro, pequefios y medianos = otorgamiento de

empresarios, que no cuentan garantia
con el financiamiento en el
sector financiero privado,
debido a que no disponen de
garantias suficientes

El Financiamiento es un Crecimiento
conjunto de recursos econémico
monetarios y de créditos que

se destinaran a una empresa,

actividad, organizacion o

individuo para gque los mismos

lleven a cabo una

determinada actividad o

concreten algln proyecto.

La Mipymes son; micro, Desarrollo Local

pequefias y medias empresas

Indicadores

Créditos otorgados

Nivel de endeudamiento de

las Mipymes

Rentabilidad de las
Mipymes

Creacion de empleos

Fuente
Superintendencia de
Compaiiias, Valores y
Seguros, sectores del

comercio

Banco Central

Superintendencia de

Bancos y Compafiias

Banco Central
Superintendencia de
Economia Popular y

Solidaria

INEC

Técnica
Revisién y analisis

documental

Revision y andlisis

documental

Revision y analisis

documental

Revision y andlisis

documental
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2.5 Fuentes, técnicas e instrumentos para la recoleccion de informacién
2.5.1 Fuentes de informacion

Para el desarrollo del tema de investigacion, se hizo uso de fuentes de
informacion del ente de regulacion gubernamental, la Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros; y, no directamente de los contribuyentes, es decir
fuentes secundarias tales como reportes financieros e informes societarios de los

sujetos de estudio.
2.5.2 Técnicas de recoleccién de informacion

Las técnicas de investigacion utilizadas son de tipo documental y de campo.
Documental, porque se acude al Servicio de Rentas Internas; asimismo se realizara
consultas y lecturas de libros, revistas, boletines y cualquier tipo de informacién
escrita que se considere importante y necesaria para la investigacion. De campo,
porque se realizaran visitas y entrevista a jefe departamental del area comercial y
el area de sistemas para recolectar informacion.

Como técnica para la recoleccion de informacién para la construccion de la
base de datos se realizé a través de la revision y analisis documental, segun (Pefa
& Pirela, 2007), valiéndose de informacién real y regulada por la Superintendencia
de Compainiias, Valores y Seguros ademas a manera de soporte de los datos se
obtuvo también de la Superintendencia de Compafiias, al igual de encuestas y

entrevistas.

2.6 Tratamiento de la informacién

Para el tratamiento de la informacion se hard uso de herramientas
estadisticas para obtener los analisis y poder llegar a mejores conclusiones
(Oliveros & Pinto, 2014) .

Se procedi6 a realizar tabulaciones de la informacién y se lo canalizé con las

herramientas estadisticas para determinar un efectivo analisis de datos.
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CAPITULO lll. RESULTADOS Y DISCUSION

En este capitulo se presentan los resultados producto de la investigacion
realizada, valiéendose de herramientas de estadistica descriptiva para la
organizacion de datos y presentacion de resultados preliminares del subsector
empresarial objeto del estudio, asi como también estimaciones y evaluaciones

economeétricas sustentadas con sus pruebas de hipoétesis respectiva.
3.1 Analisis de la situacion actual

En la coyuntura actual, el gobierno anuncié las medidas econémicas que
contribuirian a reactivar la economia, fortalecer la dolarizacion y modernizar la
Gestion Financiera del pais. Entre las medidas que se estan sometiendo a tramite
legislativo a través del proyecto de Ley Organica para Impulsar la Reactivacion
Econdmica se citan: tasa arancelaria para combatir el contrabando, incrementos
arancelarios a menos del 5% de las subpartidas, incremento de tres puntos
porcentuales del Impuesto a la Renta para ciertos segmentos de empresas y la
determinacién de la Institucion competente para administrar el sistema de dinero

electrénico.

El crecimiento econémico esperado para 2017 estard alrededor del 1%
(CEPAL, 2017; FMI, 2017) con el gobierno haciendo ajustes que permitan llegar a
la reduccion del déficit, a cerca del 4% del PIB. En este contexto, se observa una
proforma presupuestaria para 2018 menor, en alrededor del 5% con respecto al

presupuesto del presente afio.

Sin duda, la deuda agregada de alrededor de $45 mil millones (Ministerio de
Finanzas, 2017) se muestra como uno de los mayores desafios, aunque la
perspectiva por el lado de los ingresos mejora por la recuperacion del precio del
petréleo, el uso de mejores mecanismos para colocar el crudo internacionalmente
(Ministerio de Hidrocarburos, 2017), y la fortaleza del euro frente al dolar creando

ingresos sostenidos de divisas por exportaciones.

Panorama sistema financiero
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La banca nacional se encuentra en una etapa econdémica denominada,
segin ASOBANCA, de expansion eficiente puesto que los créditos y depdsitos
estan creciendo. Es asi como en el presente afio ha existido una leve recuperacion
en el sistema bancario en comparacion con el 2016, en el que existi6 una

disminucién del volumen de crédito mientras que los depdsitos estaban creciendo.

En vista del poco tiempo con esta tendencia de recuperacion existe
incertidumbre en torno a la Ley de Reactivacion Economica y sus implicaciones
para el sistema financiero. (ASOBANCA, 2017)

En particular, CFN B.P. desde 2014 hasta octubre de 2017 ha demostrado
gue puede aumentar el volumen de crédito en los diferentes sectores del pais, al
mantener tasas de interés inferiores a la Banca Privada. Esto se ha traducido en
una estrategia de mejora de condiciones para clientes en términos de ampliacion

de plazos, gracia, disminucién de tasas y tiempos de aprobacion.

Como panorama a nivel empresarial dentro de un contexto financiero es vital
para el desarrollo de la economia. Por ende, es importante conocer su desempefio
en la misma ya que generan recursos en los sectores productivos que dinamizan el
desarrollo y crecimiento del pais. Es importante la evaluacién de las MIPYMES,
dentro del contexto financiero como, desarrollo y evolucién de la economia durante

el periodo de estudio.

Tabla 3. NUmero, ingresos, crecimiento y participacion de las PYMES

Pequea | 12.769,00 | 14.422,00 | 15.874,00 | 16.853,00 | 17.498,00 | 18.254,00

Mediana | 6.162,00 | 6.578,00 | 6.883,00 | 7.062,00 | 7.170,00 | 7.241,00

Total 18.931,00 | 21.000,00 | 22.757,00 | 23.915,00 | 24.668,00 | 25.495,00
PYMES
Pequefia | 6.161,00 | 6.362,00 | 6.849,00 | 6.858,00 | 6.36500 | 6.456,00

Mediana | 16.998,00 | 19.332,00 | 21.375,00 | 21.472,00 | 21.078,00 | 21.958,00

Total 23.159,00 | 25.694,00 | 28.224,00 | 28.330,00 | 27.443,00 | 28.414,00
PYMES
Pequefia Nd 3,30% 7,70% 0,10% -7,20% 1,15%
e Nd 13,70% | 10,60% 0,50% -1,80% 0,85%
Total Nd 10,90% 9,80% 0,40% -3,10% 1,25%
PYMES
Pequefia 7,00% 6,70% 6,70% 6,90% 6,50% 7,10%

Mediana | 19.30% | 20,30% | 21,00% | 21,60% | 21,40% | 22,50%
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26,30% 27,00%

Total
PYMES

Fuente: Superintendencia de Compafiias y Seguros

27,70% ‘ 28,50% ‘ 27,90% ‘ 29,60% ‘

Indicadores financieros banca publicay privada

Situacion Financiera

Los siguientes graficos presentan una comparacion de las cuentas del

Balance General de la CFN B.P. y los Bancos Privados Grandes.

Como se puede visualizar el Banco Pichincha es la Institucién Financiera
mas grande del Ecuador, siendo el monto de activos y pasivos superior, con
respecto a los demas bancos. A octubre de 2017, el total de activos del Banco
Pichincha suma $ 10.1 miles de millones, de pasivos $9.1 miles de millones y de

patrimonio $1 mil de millén.

Por otra parte, la CFN B.P., a octubre de 2017, presenta la siguiente
informacion financiera: activos totales de $3.1 miles de millones, pasivos de $2.3

miles de millones y patrimonio de $0.9 miles de millones.
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Figura 3. Principales Cuentas del Balance General de la Banca privada Grande y la CFN B.P

Fuente: Superintendencia de bancos y CFN B.P
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Estado de resultados

En la figura 4, se observa que los resultados de CFN tienen un
comportamiento distinto al de la Banca Privada, dado que no capta ingresos del
publico (depositos a la vista) sino que su fondeo proviene de otras fuentes (Banco
Central, recursos propios y fuentes externas). Cabe indicar que los egresos de la
CFN B.P. serdn menores debido a que presenta menores costos de operacion, asi
como también se destaca que la CFN B.P. no entrega dividendos a inversionistas o
accionistas. Esto se evidencia especialmente al observar que los ingresos de la

CFN B.P. son mucho mas altos que sus egresos.

A octubre de 2017, los ingresos totales de CFN B.P. sumaron $180 millones,
valor inferior al registrado en octubre 2016, que fue de $191 millones, que en
términos porcentuales seria una disminucion de 5.7% respecto al afio anterior. En
relacién con los egresos totales a octubre 2017 sumaron $142 millones, cifra

inferior al periodo anterior en 6.2%.

Con respecto a la utilidad de la CFN. B.P., a octubre de 2017 fue de $38.2
millones, mientras que en el periodo similar al afio pasado fue de $ 39.9 millones.
Por lo expuesto, se puede observar entre octubre de 2016 y 2017 una disminucion
de 4.08%.
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Figura 4. Principales Cuentas del Estado de Resultados de la Banca privada Grande y la CFN B.P
Fuente: Superintendencia de bancos y CFN B.P

En cuanto a otro aspecto, CFN B.P. presenta un alto nivel de morosidad
comparado con la Banca Privada debido a los segmentos que atiende como Banca
de Desarrollo. Es asi que, en octubre de 2017, CFN B.P. present0 una tasa de
16.90% frente al 3.32% de la Banca Privada (Grafico 9). Al comparar el resultado
con el obtenido en el periodo anterior, se puede sefalar que este indice aumento

en 20.8% en la CFN B.P., y que disminuyo en 23.9% en la banca privada.
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Figura 5. Morosidad total de la Cartera de la Banca Grande y CFN B.P (%)
Fuente: Superintendencia de bancos y CFN B.P

Al analizar la rentabilidad de la inversion (ROA) de la CFN B.P., se encontré que en
octubre de 2017 los activos de la entidad, independientemente de su estructura de
financiamiento, generaron una rentabilidad de 1.44%. Al considerar este resultado

con el mismo periodo del afio anterior se puede sefialar que existié una variaciéon
interanual negativa de 5.5%.

En la banca privada, en cambio, este indicador en octubre de 2017 se ubic6 en

0.97%, lo que implicé una variacién interanual positiva de 64.9%.
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Fuente: Superintendencia de bancos y CFN B.P
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De acuerdo con la informacion presentada se puede sefialar que entre el
afo 2016 y 2017 (hasta octubre), el Sistema Financiero Ecuatoriano ha
experimentado variabilidad en las cifras e indicadores.

En la Banca Privada el 81% de su volumen de crédito se concentra en el
sector productivo y comercial, las cuales tienen tasas de interés activas distintas en
funcidn del sector. Las menores tasas que ofrece la banca del sector privado se

registran en el segmento de crédito productivo corporativo.

En la CFN B.P. el crédito comercial es el segmento de mayor relevancia
representando, entre enero y octubre de 2017, el 74% del monto total que concedid
la CFN B.P. P. Por otro lado, la menor tasa de interés activa efectiva que ofrecio la
CFN B.P. fue en el crédito productivo corporativo, la cual a octubre de 2017 fue de
7.50%. Respecto al patrimonio que registro la CFN B.P., se puede sefalar que ha

aumentado paulatinamente ubicandose a octubre de 2017 en $900 millones.

De manera general, las cifras e indicadores presentados muestran que el
sector financiero nacional esta experimentando cambios positivos, registrando en el
presente afio incrementos en el monto de crédito con respecto al afio anterior.
Ademas, se observa que los bancos privados grandes entre enero y octubre de
2017 han aumentado sus utilidades en comparacion con el mismo periodo del
2016.

La mejora del posicionamiento que actualmente presenta el sistema
financiero nacional dependera que el Gobierno implemente politicas econdémicas y
monetarias que ayuden a que la liquidez bancaria se mantenga estable. Ademas,
las instituciones financieras deben procurar la aplicacion de medidas que ayuden a
mantener la confianza de los depositantes, y verificar que las técnicas usadas para

otorgar los créditos sean las apropiadas para controlar el riesgo sistémico.

3.2 Andlisis descriptivo, comparativo, evolutivo y tendencia

Con el firme objetivo de reducir la tendencia a la problemética del acceso a

financiamiento que enfrentan las MIPYMES del sector comercial de la provincia del
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Guayas, especificamente en la ciudad de Guayaquil, se originé el otorgamiento de
garantias, para lo cual se propone la creacién de un Fondo Garantias para este
sector.

El FGG fue constituido como una entidad de economia mixta, que
garantizara entre el 70 y 80% préstamos destinados a compra activos fijos, capital
de trabajo, capitalizacion empresarial, tecnologia e investigacion y desarrollo.
Contara con un Directorio integrado por representantes de: el Ministerio de
Finanzas, el Concejo Provincial, la Camara de la Pequefa Industria del Guayas, las
Instituciones Financieras participantes, las MIPYMES del Guayas y los
inversionistas en general; estard bajo la supervision de la Superintendencia de
Bancos y Seguros, la Superintendencia de Compafiias y el Ministerio de Finanzas y
trabajard en su primera etapa con la participacion del Banco del Pichincha, Banco
de Guayaquil y Banco del Pacifico que constituiran las IFS participantes.

En lo que respecta a los resultados, 2017 fue muy complejo para este grupo
sectorial, lo que se vio reflejado en leves ingresos. La Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros presentan la informacion de las empresas que
declararon sus cifras. A pesar de la limitante, de que no todas las entidades
presentan su informacion a esta institucion, los resultados si son un espejo de un
incremento en la base de empresas en los ultimos 5 afios. Para lo cual en el afio
2012, 18.931 negocios declararon sus resultados frente a los 25.495 de 2017. En
este periodo, dadas las dificultades de la economia del afio pasado, en la base hay
un 3,15% mas compafias que en 2015. A pesar de tener un mayor numero de
empresas, los resultados reflejan un escenario complejo, en el que los ingresos del
segmento se incrementaron hasta 2015, en tanto que en 2016 este valor decrecio

en -3,1% frente al afio previo.

Dentro de la base total, los ingresos en el afio 2017 fueron de USD 28.414
millones, con una participacion de USD 6.456 para las pequefias y USD 21.958
para las medianas. En ambos casos los ingresos decrecieron a niveles inferiores a
los del afio 2014. De todas formas, las MIPYMES no dejan de ser agentes
destacados en la economia, ya que en conjunto manejan ingresos que en 2017
representaron el 29,6% del PIB, siendo un peso menor en relacién al 28,5% en

2015.
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Es importante enfatizar que el gobierno interviene a través de programas
estimulando el desarrollo y el crecimiento de este grupo empresarial y sectorial.Si
bien en su conjunto las MIPYMES en 2017 fueron 25.495 empresas, no todas se
mantuvieron en el mercado en los Ultimos cinco afilos y tampoco manejaron

necesariamente el mismo esquema de ingresos debido a su operatividad.

Para poder entender de mejor manera la situacion y evolucién en el pais se
analizé qué paso con ellas en el periodo 2012 — 2017. Los resultados demuestran
gue las empresas medianas tuvieron mayor estabilidad que las pequefas, sin que
esto implique que no hayan tenido sobresaltos significativos consecuentes en sus
resultados.

Dentro de su evolucion, el 45,3% de las empresas pequefias se mantuvo dentro de
ese mismo segmento entre 2012 y 2017. Este indicador refleja que para un gran

porcentaje de empresas pequefias no fue posible mantenerse en su rango.

Clasificacion por sector econdmico MiPymes Guayaquil

Basado en datos obtenidos por el Servicio de Rentas Internas, las MiPymes se
destacan entre las siguientes actividades econdmicas a nivel nacional en la siguiente

tabla:

Tabla 4. Clasificacion por sector econdmico de las MiPymes de Guayadquil

Actividad econdmica

Comercio al por mayor y menor

Agricultura, silvicultura y pesca.

Industrias manufactureras.

Construccion.

Transporte, almacenamiento, y comunicaciones.

Bienes inmuebles y servicios prestados a las empresas.
Servicios comunales, sociales y personales.

Fuente: Servicios de Rentas Internas
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Figura 7. Nivel de Empleos generados por las MiPymes.
Fuente: INEC, Directorio de Empresas (2016)

La provincia del Guayas es la segunda en generacion de empleo, siendo
Guayaquil la de mayor aportacion, en correlacion las MiPymes de la ciudad
contribuyen con el 8.44% con respecto al total Pais (2.932.365 empleados
registrados en el afio 2013) y a nivel Nacional las MiPymes aportan con el 36% de

empleos.

Existe una creciente ola de conocimiento sobre las MiPymes, sus
caracteristicas, su estructura, los sectores donde operan, y principalmente, sobre el
papel protagénico que tienen en la diversificacidon, innovacion, creacion de plazas
de trabajo y el consecuente desarrollo en la economia de un pais. Sin embargo, el
acceso al financiamiento ha sido uno de los principales obstaculos que deben
atravesar las MiPymes, puesto que continlan siendo vistas, por las instituciones
financieras, como un sector inseguro al que pocos deciden enfocar sus actividades,
(Ver Figura 8).

APOYO FINANCIERO
POLITICAS GUBERNAMENTALES
EDUACION Y ENTRENAMIENTO
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CAPACIDAD PARA EMPRENDER
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INFRAESTRUCTURA cOoMERCIAL Y .. EIINNENEE-NE
ACCESO A INFRAESTRUCTURA FISICA
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Figura 8: Frecuencia de Factores que fomentan y/o restringen el emprendimiento.
Fuente: Global Entrepreneurship Monitor (2016)
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Las investigaciones que abordan las limitantes para el acceso al crédito que

atraviesan las MiPymes pueden llegar a ser escasas. Para el presente estudio, se

podria destacar a la Corporacion Financiera Internacional (2009), quien menciond

gue existen tres dificultades en el entorno de las MiPymes:

1.

Los obstaculos regulatorios; que del lado de la demanda pueden reducir la
rentabilidad de las empresas que prefieren mantenerse en el sector informal,
al no poder afrontar la carga regulatoria para formalizarse, lo que les
impedira el acceso al crédito. Y del lado de la oferta los bancos de paises en
vias de desarrollo suelen tener mas requisitos en garantias, menor crédito
para inversiones, y tasas de interés mas elevadas en comparacion con los
paises desarrollados,

La ineficiencia de los marcos juridicos y judiciales, que puede inducir a las
instituciones financieras a considerar que los créditos otorgados a las
MiPymes son riesgosos, requieren mayor esfuerzo operativo y finalmente
terminan siendo poco lucrativos.

Los factores macroeconémicos como el tipo de cambio, la inestabilidad

econdmica y/o politica, el elevado costo del capital, entre otros.

Los programas implementados son recientes por lo tanto no todas las

MIPYMES tienen el suficiente conocimiento de ellos, y es por esta razén que solo

un pequefio porcentaje ha accedido a los mismos; ademas si bien es cierto, estas

herramientas presentan gran importancia pero no suplen las multiples necesidades

de las MIPYMES. Debido a que son programas complementarios en lineas

especificas mas no directos respecto al financiamiento y las multiples necesidades
de las MIPYMES ecuatorianas.

Volumen de Crédito por subsistemas
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Figura 9. Volumen de Crédito por subsistemas
Fuente: Superintendencia de bancos
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Durante el periodo comprendido de enero a octubre de 2017, existio un
incremento en las colocaciones del sistema financiero. En los bancos privados el
volumen de crédito aument6 en 6% respecto a igual periodo de 2016, mientras que

en las instituciones financieras publicas crecié en 26%.

2014 2015 2016 2016 {Ene-Oct) 2017 (Ene-Oct)
B BP PICHINCHA ¥ 8P PRODUBANCO BP INTERNACIONAL BP BOLIVARIANO
M Bp GUAYAQUIL ¥ BP PACIFICO H CFENB.P.

Figura 10. Volumen de Crédito de CFN — B.P frente a los Bancos Principales
Fuente: Superintendencia de bancos

En la figura 10 presenta el Volumen de Crédito de CFN B.P. frente a los bancos
principales del Ecuador, en el que se puede visualizar que entre enero y octubre de
2017, la mayoria de las Instituciones del Sistema Financiero analizadas,
presentaron un incremento notorio en sus volumenes de crédito, con excepcion del
Banco Internacional que decrecié en 24% en comparacion con el mismo periodo
del afio anterior. Las entidades que aumentaron principalmente el monto de crédito
fueron el Banco del Pacifico y la CFN B.P. con un 42% y 32% respectivamente

frente al mismo periodo de 2016.
Volumen de Crédito por segmentos

En el 2016, el monto que otorgd la CFN B.P. por concepto de crédito
comercial represent6 el 72% respecto al total. En el presente afio, de enero a
octubre, el crédito comercial representa el 74% de lo otorgado, con su
segmento corporativo participando en un 59%, el empresarial 11% y Pymes
4%.
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Figura 11. Crédito otorgado en la CFN — B.P por segmentos
Fuente: Superintendencia de bancos

En el marco de la banca privada, la figura 12 muestra que los
segmentos Productivo y Comercial Prioritario, desde enero hasta octubre

2017, abarcaron el 81% del total de volumen de crédito.

De los USD $ 20,521.31 millones de délares colocados por la Banca
Privada entre enero y octubre del 2017, USD $ 10,602.54 millones fueron
aprobados en el segmento Comercial Prioritario Corporativo. Esto implica que
el 52% del monto total se entregé a personas naturales o juridicas que
registraron ventas anuales superiores a USD 5 millones y cuyos proyectos se
financian en al menos un 90% para la adquisicibn de bienes de capital,
terrenos, construccion de infraestructura y compra de derechos de propiedad

industrial.

Se destaca que en la Banca Privada el crédito comercial tiene la mayor
participacion del monto total aprobado. Mientras tanto, el crédito de consumo
constituye el segundo segmento de mayor relevancia para el sector privado,

representando el 10% de la cartera total.
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Figura 12. Participacion porcentual por segmento de crédito del total de crédito aprobados
Fuente: Superintendencia de bancos

En la figura 13 se evidencia que la Banca Privada tiene una
participacion significativa en el monto total de operaciones activas del
segmento de crédito comercial y una menor participacion en el segmento de
crédito productivo. A pesar de que el Banco Pichincha es el mayor banco, solo

tiene participacion en los segmentos comerciales.

Mientras que en el sector publico (considerando al Banco del Pacifico)
la relacion es inversa al existir mayor colocacion en el segmento productivo
gue en el comercial.

Productivo Corporativo Productivo Empresarial
~ ©

3

264.
2324
41.6

141.6
113.0

e
i
E

M Monto Acumulado 2016 Monto Acumulado Oct-2017 M Monto Acumulado 2016 B Monto Acumulado Oct-2017

49



Productivo PYMES Comercial Prioritario Cgrporatwo

4
I~
o~

1,830.

1,270.1
1,451.7
1,382.1
1,331.4

B Monto Acumulado 2016 B Monto Acumulado Oct-2017 B Monto Acumulado 2016 W Monto Acumulado Oct-2017
Comercial Prioritario Empresarial Comercial Prioritario PYMES
m 0 RN
3 3 g N
m ™~

227.8

M Monto Acumulado 2016 Monto Acumulado Oct-2017 M Monto Acumulado 2016 W Monto Acumulado Oct-2017

Figura 13. Monto Total de Operaciones Activas de la CFN — B.P y Banca Grande por segmentos de créditos
Fuente: Banco Central del Ecuador

Tasa de Interés

A continuacion, se presenta la evolucion de las tasas de interés activas
efectivas por segmento de crédito de los principales bancos privados y de la
CFN B.P.

Las tasas de interés de la CFN B.P. de los segmentos productivo
empresarial y PYMES continlan manteniéndose en margenes inferiores en
comparaciéon con la banca privada. En particular, la mayor tasa que ofrece la
CFN B.P. en este sector corresponde al crédito productivo Pymes, siendo en
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octubre de 2017 de 8.93%. Y la menor tasa del sector es del crédito

productivo corporativo, la cual en octubre de 2017 fue de 7.50%

En el segmento de crédito comercial prioritario PYMES que otorga la
CFN B.P., la tasa de interés activa efectiva fue en octubre de este afio del
9.74% y en el mismo mes del afio anterior 9.53%. Similar comportamiento se
observo en el segmento comercial prioritario corporativo, que registro una tasa
efectiva activa en octubre 2016 de 6.61% y en octubre 2017 de 7.86%.
Mientras tanto, considerando el mismo periodo de andlisis, en el segmento
comercial prioritario empresarial, tanto la CFN B.P. como el sector financiero

privado (excepto Banco Pichincha) experimentaron una tendencia a la baja de

las tasas de interés.
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Fuente: Banco Central del Ecuador

PANORAMA FINANCIERO MIPYMES

La visualizacién de las empresas en un contexto financiero es vital,
pues siendo estas el motor de la economia, es importante conocer su
desempefio en la generacion de recursos en los sectores productivos que
dinamizan el desarrollo y crecimiento del pais (Superintendencia de
Compaiiias, Valores y Seguros, 2017), asi como también en aquellos con
menos dinamismo pero que cuentan con potencial de generacion de
rentabilidad, para direccionar politicas e incentivos que promuevan su

desarrollo.

Las MIPYMES y grandes empresas se consolidan como actores
claves para impulsar la innovacion en los distintos sectores productivos de
la economia. Por lo tanto, es importante conocer su situacion financiera
para plantear incentivos que mejoren su productividad y rentabilidad.
Particularmente las MIPYMES juegan un rol importante, por su capacidad
para: abrir nuevos mercados, desarrollar gremios y consolidar empresas

locales.

INGRESO POR VENTA
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Los ingresos por ventas son aquellos que obtienen las empresas
por la comercializacion de los bienes o servicios que distribuyen.
Representa uno de los factores mas importantes para las empresas que

se dedican a la comercializacién y produccion de bienes y servicios.
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Figura 15. Ingresos Mipymes y grandes empresas durante el periodo 2013-2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

En el 2017 las grandes empresas reportaron 81,807 millones de USD en
ingresos con una patrticipacion del 79% y las MIPYMES 21,289 millones de
USD y una patrticipacion del 21%. Adicionalmente, la tasa de crecimiento de
los ingresos por ventas este afio fue de 2.22%, mientras que durante todo el
periodo de analisis esta variable decrecié en un 8.3%. En la Figura 15 se

puede observar la evolucion de los ingresos a lo largo del periodo de estudio.
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Figura 16. Ingresos por region de las Mipymes y grandes empresas durante el periodo 2013-2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

En el 2015 y 2016 las participaciones de las grandes empresas fueron del
80% (46,931 millones de USD) y 79% (41,645 millones de USD) para la Sierra,
78% (39,073 millones de USD) y 77% (36,616 millones de USD) para la Costa,
45% (201 millones de USD) y 41% (158 millones de USD) para el Oriente y
finalmente, 56% (116.5 millones de USD) y 56% (116 millones de USD) en
Galapagos. En estos mismos afios las participaciones de las MIPYMES fueron del
20% (11,733 millones de USD) y 21% (11,070 millones de USD) en la Sierra,
mientras que en la Costa fueron de 22% (11,020 millones de USD) y 23% (10,937
millones de USD), en el Oriente fue de 55% (245.3 millones de USD) y 59% (227.3
millones de USD) y en Galdpagos 44% (91.5 millones de USD) y 44% (91.1
millones de USD) respectivamente.

Para el 2017 las grandes empresas reportaron ingresos por ventas6 en la
Sierra de 43,243 millones de USD (80%), en la Costa 38,288 millones de USD

(79%), en el Oriente 143 millones de USD (37%) y en Galapagos 110 millones de
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USD (59%). En este mismo afio las MIPYMES registraron ingresos de 10,811
millones de USD (20%) en la Sierra, 10,178 millones de USD (21%) en la Costa,
244 millones de USD (63%) en el Oriente y 77 millones de USD (43%) en
Galapagos. La Figura 2 muestra los ingresos por venta de cada una de las

regiones del Ecuador con las participaciones por MIPYMES y Grandes empresas.
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Figura 17. Ingresos por provincia de las Mipymes y grandes empresas durante el periodo 2013-2017
Fuente: Superintendencia de compariias

Las provincias mas representativas en cuanto a generacién de ingresos por
ventas en el 2013 fueron Pichincha, Guayas, Azuay y Manabi. De tal forma que,
Pichincha generé 43,629 millones de USD a través de las grandes empresas
alcanzando una participacion del 83% y 8,753 millones de USD a través de las
MIPYMES con una participacion del 17%. En esta misma linea, Guayas, que se
ubic6 en segundo lugar, obtuvo 34,086 millones de USD (80%) de las grandes
empresas y 8,777 millones de USD (20%) de las MIPYMES. En tercer lugar, se
situ6 Azuay con 3,857 millones de USD (77%) generados por las grandes
empresas y 1,127 millones de USD (23%) por las MIPYMES. Manabi ocupé el
cuarto lugar; las grandes empresas aportaron con 3,042 millones de USD (80%),
mientras que las MIPYMES con 779 millones de USD (20%).
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En el 2017 Pichincha reporté 37,505 millones de USD en ingresos provenientes
de las grandes empresas (83%) y 7,909 millones de USD en ingresos provenientes
de las MIPYMES (17%). En Guayas, por otro lado, las grandes empresas
reportaron 33,105 millones de USD (80%), mientras que las MIPYMES generaron
8,046 millones de USD (20%). En tercer lugar, se ubicdé Azuay con 3,143 millones
de USD (74%) generados por las grandes empresas y 1,081 millones de USD
(26%) reportados por las MIPYMES. En cuarto lugar, estuvo Manabi con 2,994
millones de USD (78%) generados por las grandes empresas y 852 millones de
USD (22%) por las MIPYMES. La Figura 17 muestra los ingresos por venta por las
provincias mas importantes en el Ecuador durante el periodo de estudio, ademas

muestra las participaciones por tamafio de empresa.
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Figura 18. Ingresos por ciudad de las Mipymes y grandes empresas durante el periodo 2013-2017
Fuente: Superintendencia de compariias

Asi mismo, las ciudades que mas generaron ingresos por ventas fueron
Quito, Guayaquil, Cuenca y Eloy Alfaro (Duréan). En el afio 2013, las empresas
grandes ubicadas en Quito generaron 42,092 millones de USD en ingresos por
ventas con una participacion del 84%; en esta misma ciudad las MIPYMES
generaron 8,213 millones de USD obteniendo una participacion del 16%. En
Guayaquil, las grandes empresas lograron ingresos por ventas de 29,840 millones
de USD y una participacion del 79%, mientras que las MIPYMES reportaron 7,842
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millones de USD y una aportacion 21%. En Cuenca y Eloy Alfaro las grandes
empresas obtuvieron ingresos por ventas de 3,852millones de USD y 2,235
millones de USD con participaciones de 78% y 92%. Mientras que los ingresos por
ventas de las MIPYMES para estas mismas provincias fueron de 1,077 millones de

USD y 205 millones de USD, con participaciones del 22% y 8% respectivamente.

La ciudad de Guayaquil, por otro lado, generé 29,392 millones de USD
(79%) y 27,307 millones de USD (80%) a través de las grandes empresas en el afio
2015 y 2016 respectivamente, y 7,847 millones de USD (21%) y 7,352 millones de
USD (20%) a través de las MIPYMES en cada afio respectivamente. En esta
ciudad, en el afio 2016, las MIPYMES presentaron un decrecimiento en sus ventas
de aproximadamente 6.3%, mientras que las grandes empresas decrecieron sus
ventas en un 7.1% con respecto al afio 2015. Por otro lado, en Cuenca las grandes
empresas reportaron 3,427 millones de USD (75%) y 2,926 millones de USD (73%)
en los afios 2015 y 2016 respectivamente; los ingresos generados por las grandes
empresas disminuyeron en un 14.6% respecto al afio 2015. En esta ciudad, las
MIPYMES registraron ingresos por ventas de aproximadamente 1,170 millones de
USD (25%) y 1,070 millones de USD (27%) para el 2015 y 2016, evidenciandose
un decrecimiento del 8.6% durante este periodo. En estos afios, Eloy Alfaro
(Duran) registré 2,567 millones de USD (92%) y 2,626 millones de USD (92%) en
ingresos por ventas provenientes de las grandes empresas, mientras que 237
millones de USD (8%) y 240 millones de USD (8%) fueron provenientes de las
MIPYMES, esta ciudad contrario a los otras, mostro una tasa de crecimiento en sus
ingresos tanto en Grandes empresas (2.3%) como en MIPYMES (1.3%) entre el
2016 y 2015.

En el afio 2017, Quito registra a la fecha un monto total de 36,053 millones
de USD (83%) generados a través de las grandes empresas, en tanto que las
MIPYMES registran 7,372 millones de USD (17%). La ciudad de Guayaquil, se
ubica en segundo lugar en el ranking de generacion de ingresos en el 2017,
registrando 28,097 millones de USD (80%) por medio de las grandes empresas y
6,931 millones de USD (20%) generados por las MIPYMES. En tercer lugar se
encuentra la ciudad de Cuenca en donde las grandes empresas registran una
participacion del 75% alcanzando los 3,124 millones de USD y las MIPYMES una

participacion del 25% reportando un monto de 1,036 millones de USD en ingresos
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por ventas. Eloy Alfaro (Duran) se ubica en cuarto lugar con ingresos por ventas
registrados por las grandes empresas de aproximadamente 2,919 millones de USD
(92%) y 266 millones de USD (8%) reportados por las MIPYMES.

2013 014 2015 2016 2017

SECTOR

GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES
SECTOR G 8.09% 17.01% 83.34% 16.66% 81.51% 17.49% 82.10% 17.90% £3.26% 16.74%
SECTOR C 89.28% 10.72% 89.44% 10.56% 89.07% 10.93% 88.51% 11.49% 89.19% 10.81%
SECTOR A 68.74% 31.26% 69.38% 30.62% 68.91% 31.09% 69.60% 30.40% 74.14% 25.86%
SECTOR J 85.78% 14.22% 85.62% 14.38% 84.62% 15.38% 84.82% 15.18% BB.04% 11.96%
SECTORF 73.2%% 26.71% 13.70% 26.30% 10.50% 29.50% 70.91% 29.09% 70.09% 29.91%
SECTORH 66.66% 33.34% 64.57% 35.43% 64.17% 35.83% 58.73% 41.27% 56.04% 43.96%
SECTOR B 95.13% 4.87% 95.31% 4.69% 94.96% 5.04% 94.54% 5.46% 94.39% 5.61%
SECTOR M 51.52% 48.48% 48.73% 51.27% 49.68% 50.32% 44.96% 55.04% 43.16% 56.84%
SECTORN 45.60% 54.40% 44.93% 55.07% 44.91% 55.09% 45.05% 54.95% 43.92% 56.08%
SECTOR K 68.08% 31.92% 77.98% 22.02% 63.54% 36.46% 13.712% 26.28% 75.67% 20.33%
SECTOR L 47.88% 52.12% 48.23% 51.77% 50.13% 49.87% 50.22% 49.78% 49.69% 50.31%
SECTOR | 48.94% 51.06% 48.42% 51.58% 51.19% 48.81% 51.63% 48.37% 55.36% 44.64%
SECTORQ 60.67% 39.33% 55.18% 44.87% 67.01% 32.99% 50.35% 49.65% 49.77% 50.23%
SECTOR E 84.76% 15.24% 84.60% 15.40% 18.93% 21.07% 77.62% 22.38% 78.96% 21.04%
SECTOR P 19.9%% 80.01% 30.60% 69.40% 30.64% 69.36% 37.15% 62.75% 32.46% 67.54%
SECTOR D FZ.SLE'a 1.39% 92.02% 7.98% 93.34% 6.66% 86.26% 13.74% 52.03% 47.97%

Figura 19. Participacién de los ingresos por ventas por segmento Mipymes y grandes empresas en los distintos
sectores durante el periodo 2013-2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

Analizando los sectores econOémicos que mas generaron ingresos por venta
durante este periodo, tenemos que en el afio 2013, el sector comercio al por mayor
y menor (sector G), fue el sector con mayor monto de ingresos por ventas
registrado, alcanzando los 46,884 millones de USD de los cuales el 83%
correspondio a la participacion de las grandes empresas y el 17% a la participacion
de las MIPYMES.

En el afio 2017, el ranking varia ligeramente, incluyéndose el sector de
informacién y comunicacion (sector J) en cuarto lugar, desplazando al sector B. En
este afno, el sector G reportd ingresos 42,056 millones de USD, en donde las
grandes empresas generaron el 83% y las MIPYMES el 17%, adicionalmente este
sector presento un crecimiento en ventas del 3.3% respecto al afio 2016. Asi

mismo, el sector C alcanzoé los 22,935 millones de USD, de los cuales las grandes
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empresas aportaron con el 89% y las MIPYMES con el 11%, mostrando un
pequefio crecimiento respecto al afio anterior (1%). En tercer lugar, se ubico el
sector A con un monto de ingresos por ventas reportado de 8,832 millones de USD,
en este sector, las grandes empresas tuvieron una participacion del 74%, mientras
gue las MIPYMES participaron con el 26% del total de ingresos generados, la
agricultura tuvo un crecimiento del 9% respecto al afio anterior. En el sector J, que
se situd a continuacion, se obtuvieron 5,278 millones de USD, en donde un 88%
correspondio a lo generado por las grandes empresas y 12% a las MIPYMES, este
sector crecio un 26% mas respecto al afio 2016. Finalmente, y en quinto lugar, el
sector F reporto 4,538 millones de USD de ingresos por ventas, de los cuales el
70% correspondi6 a lo reportado por las grandes empresas y 30% a las MIPYMES,

este sector decrecié un 5% en ventas en relacion al 2016.

Sector G: Comercio al por mayor y por menor; reparacion de vehiculos

automotores y motocicletas.
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Figura 20. Ingresos de grandes empresas y Mipymes en el sector G
Fuente: Superintendencia de compafiias

El sector G, segun lo indica la Clasificacion Internacional Uniforme (CIIU),
incluye actividades de ventas al por mayor y menor de productos y servicios
(accesorios a la venta de esos productos) (INEC, 2012). El sector Comercio,
generd (en promedio) la mayor cantidad de ingresos para la economia ecuatoriana

formal, aportando con el 41% de sus ingresos por ventas, a la nacion.
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Figura 21. Ingresos por region de grandes empresas y Mipymes en el sector G
Fuente: Superintendencia de compafiias

El 2017, la region Sierra alcanzé ingresos de 22,195 millones de USD, con
montos de 18,622 y 3,573 millones de USD para las grandes empresas y
MIPYMES. Por otro lado, la Costa y Oriente generaron ingresos de 19,745 y 102
millones de USD, respectivamente, donde sus grandes empresas lograron
participaciones de 83% y 52% respectivamente, mientras que para las MIPYMES
fueron 17% y 48% respectivamente. Finalmente, Galapagos report6 ingresos de 14
millones de USD (generado por MIPYMES). En la Figura 21, se muestran los
ingresos por ventas de las grandes empresas y MIPYMES del sector G en las

regiones con participacién mayor al 5%, durante el periodo 2013 — 2017.
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Figura 24. Ingresos de grandes empresas y MIPYMES en el sector G
(Millones de USD)
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Figura 22. Ingresos por ciudad de grandes empresas y Mipymes en el sector G
Fuente: Superintendencia de compafiias

La Figura 22 muestra las ciudades con mayores ingresos por ventas
pertenecientes al sector comercio, que son: Quito, Guayaquil, Cuenca y Ambato.
En el 2013, Quito se convirtid en la ciudad que generaba mayores ingresos para el
sector con un monto de 20,130 millones de USD, gracias a las participaciones de
las grandes empresas y MIPYMES en 86% y 14% respectivamente. Por otro lado,
Guayaquil se ubica en segundo lugar del ranking, gracias a la suma de los ingresos
de las grandes empresas y MIPYMES, que corresponden a los montos de 14,476 y
2,923 millones de USD (participaciones de 83% y 17%). Asimismo, Cuenca
(ingresos por ventas de 2,884 millones de USD) y Ambato (764 millones de USD),
se ubican en tercer y cuarto puesto; donde, las grandes empresas y MIPYMES de
Cuenca, obtuvieron ingresos de 2,394 y 490 millones de USD, mientras que, para
Ambato, las participaciones de las grandes empresas y MIPYMES son 75% (570
millones de USD) y 25% (194 millones de USD) respectivamente.

Para el 2014, Quito se ubicé como la ciudad con mayores ingresos por ventas, con
un monto de 20,684 millones de USD; donde, las grandes empresas y MIPYMES
generaron 17,833 (participacion de 86%) y 2,851 millones de USD (participacion de
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14%), respectivamente. En segundo lugar, se ubica Guayaquil por un monto de
17,495 millones de USD; cuyas grandes empresas y MIPYMES tienen aportaciones
de 83% (14,578 millones de USD) y 17% (2,917 millones de USD), respecto al total
de ingresos de la ciudad. Por otro lado, Cuenca se ubico en tercer lugar, con
ingresos de 2,829 millones de USD; donde, las grandes empresas y MIPYMES
generaron 2,335 y 494 millones de USD. Entretanto, Sangolqui se ubica en cuarto
lugar del ranking, con un monto de ingresos 815 millones de USD, con
participaciones de 97% (789 millones de USD) y 3.2% (26 millones de USD) para
las grandes empresas y MIPYMES.

Para el 2017, los ingresos de Quito y Guayaquil fueron de 17,145 y 16,306
millones de USD, ubicandose en primer y segundo lugar del ranking, con
participaciones de 86% y 85% para sus grandes empresas, asi como 14% y 15%
para las MIPYMES, respectivamente. Cuenca —que alcanzé el tercer lugar— genero
ingresos de 2,268 millones de USD, correspondientes a 1,811 y 457 millones de
USD para grandes empresas y MIPYMES. Por su parte, las grandes empresas
(653 millones de USD) y MIPYMES (194 millones de USD) de Ambato, dieron paso
a la obtencion de ingresos por 847 millones de USD para la ciudad, ubicandola en
cuarto lugar del ranking. Es importante mencionar que, para este afio, las cuatro
ciudades mencionadas concentran el 87% de total de ingresos por ventas del
sector. En la Figura 24 se muestran los ingresos de las grandes empresas y
MIPYMES por ciudades en el sector G.

2013 2014 2015 2016 2017
ACTIVIDAD
GRANDE MIPYMES GRANDE MIPYMES GRANDE MIPYMES GRANDE MIPYMES GRANDE MIPYMES
G4711.01 5.278.2 2261 53823 2294 54923 217 52412 219 5,366.0 202.0
G4510.01 59169 1255 6,160.2 144.3 4509.5 156.9 37225 108.8 4,169.9 101.8
(G4649.22 2,806.1 2318 25487 2370 2,646.5 236.0 2654.1 219 2,809.3 256.7
[54661.03 16746 163.1 1,668.8 153.9 1,598.4 178.3 1,625.9 183.8 1,784 176.4
G4690.00 1,385.9 3857 19058 3433 14209 344.1 13709 2920 1,395.0 2653
OTROS ACTIVIDADES 21,8472 6,844.1 22.285.7 6,877.7 21,354.2 6,704.1 18,815.1 6,258.2 19.492.7
TOTAL 38,907.8 79761 39,951.5 7,985.6 37,021.8 78474 33,4296 7,286.6 35,017.0 7,038.7

Figura 23. Ingresos de las principales actividades de grandes empresas y Mipymes en el sector G
Fuente: Superintendencia de compafiias
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El sector G: Comercio al por mayor y al por menor; reparacion de vehiculos
automotores y motocicletas, consta de 178 actividades (CIIU 6 digitos) que detallan
las funciones que cumplen las compafiias dentro del mismo. Entre las actividades

gue generan la mayor cantidad de ingresos se encuentran:

e G4711.01 — Venta al por menor de gran variedad de
productos en tiendas, entre los que predominan, los
productos alimenticios, las bebidas o el tabaco, como
productos de primera necesidad y varios otros tipos de
productos, como prendas de vestir, muebles, aparatos,
articulos de ferreteria, cosmeéticos, etcétera.

e G4510.01 - Venta de vehiculos nuevos y usados:
vehiculos de  pasajeros, incluidos  vehiculos
especializados como: ambulancias y minibuses,
camiones, remolques y semirremolques, vehiculos de
acampada como: caravanas y autocaravanas, vehiculos
para todo terreno (jeeps, etcétera), incluido la venta al
por mayor y al por menor por comisionistas.

o (G4649.22 — Venta al por mayor de productos farmacéuticos,

incluso veterinarios.

e (G4661.03 — Venta al por mayor de combustibles
liquidos nafta, gasolina, biocombustible incluye grasas,
lubricantes y aceites, gases licuados de petroleo,
butano y propano.

e G4690.00 — Venta al por mayor de diversos productos sin

especializacion.

En el 2013, la venta de vehiculos nuevos y usados (G4510.01) fue la
actividad que recaud6 mayor cantidad de ingresos, con un monto de 6,042 millones
de USD; donde las grandes empresas y MIPYMES tuvieron participaciones de 98%
(5,917 millones de USD) y 2% (125 millones de USD) respectivamente. En
segundo lugar se ubica la venta al por menor de gran variedad de productos en
tiendas (G4711.01); gracias a las aportaciones de las grandes empresas y
MIPYMES por montos de 5,278 y 226 millones de USD, que suman ingresos
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totales por 5,504 millones de USD. En tercer lugar del ranking se encuentra la
venta al por mayor de productos farmacéuticos (G4649.22) con ingresos totales de
3,037 millones de USD; con participaciones para las grandes empresas y
MIPYMES por 92% (2,805 millones de USD) y 8% (232 millones de USD)
respectivamente. En cuarto lugar se encuentra la venta al por mayor de
combustibles liquidos (G4661.03) por un monto final de 1,838 millones de USD;
donde las grandes empresas alcanzaron los 1,675 millones de USD, mientras que
las MIPYMES generaron 163 millones de USD. En quinto puesto se ubica la venta
al por mayor de diversos productos sin especializacion (G4690.00) con un monto
de 1,772 millones de USD; con participaciones para las grandes empresas y
MIPYMES respectivamente de 78% (1,386 millones de USD) y 21% (386 millones
de USD).

Para el 2014, el primer lugar es para la venta de vehiculos nuevos y usados
(G4510.01) con ingresos por ventas de 6,305 millones de USD; correspondiente a
las participaciones de las grandes empresas y MIPYMES por 98% (6,160 millones
de USD) y 2% (145 millones de USD). En segundo lugar se encuentra la venta al
por menor de gran variedad de productos en tiendas (G4711.01) con ingresos
totales de 5,612 millones de USD; donde, los ingresos de las grandes empresas y
MIPYMES corresponden a 5,382 y 230 millones de USD, respectivamente. En
tercer lugar se ubica la venta al por mayor de productos farmacéuticos (G4649.22)
con ingresos por ventas de 2,786 millones de USD; de los cuales, el 91%
pertenecen a las grandes empresas (2,549 millones de USD), mientras que el 9%
restante, corresponde a las MIPYMES (237 millones de USD). En cuarto lugar se
encuentra la venta al por mayor de diversos productos sin especializacion
(G4690.00), por un monto de 2,249 millones de USD, donde las grandes empresas
y MIPYMES generaron 1,906 y 343 millones de USD aproximadamente. En quinto
lugar se ubica la venta al por mayor de combustibles liquidos (G4661.03) por 1,823
millones de USD; con ingresos de 1,669 millones de USD para las grandes
empresas (92% de participacion) y 154 millones de USD para la MIPYMES

(participacion de 8%).

En el 2015, la actividad que generé mayor cantidad de ingresos fue la venta
al por menor de gran variedad de productos en tiendas (G4711.01) por un monto

total de 5,720 millones de USD; donde las grandes empresas participaron con el
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96% (5,492 millones de USD), mientras que las MIPYMES generaron el 4%
restante (228 millones de USD). El segundo lugar del ranking es para la venta de
vehiculos nuevos y usados (G4510.01) con ingresos de 4,666 millones de USD;
donde, las grandes empresas y MIPYMES generaron 4,510 millones de USD
(participacion de 97%) y 157 millones de USD (participacion de 3%). En tercer lugar
se encuentra la venta al por mayor de productos farmaceéuticos (G4649.22) con
ingresos de 2,883 millones de USD; con participaciones de 92% (2,646 millones de
USD) y 8% (236 millones de USD) para las grandes empresas y MIPYMES. En
cuarto lugar y quinto lugar se ubican la venta al por mayor de combustibles liquidos
(G4661.03) y venta al por mayor de diversos productos sin especializacion
(G4690.00), con montos de 1,777 y 1,765 millones de USD, respectivamente.

Para el 2016, la venta al por menor de gran variedad de productos en
tiendas (G4711.01) fue la actividad que generd mayor cantidad de ingresos en el
afio, con un monto de 5,463 millones de USD; donde las grandes empresas y
MIPYMES responden a los montos de 5,241 y 222 millones de USD. Por otro lado,
la venta de vehiculos nuevos y usados (G4510.01) se ubica en segundo lugar, con
ingresos de 3,831 millones de USD; y con patrticipaciones de 97% (3,722 millones
de USD) y 3% (109 millones de USD) para las grandes empresas y MIPYMES de la
actividad. En el tercer lugar del ranking se encuentra la venta al por mayor de
productos farmacéuticos (G4649.22) con ingresos de 2,876 millones de USD;
donde, las grandes empresas y MIPYMES generaron 2,654 y 222 millones de USD,
y participaciones de 92% y 8%, respectivamente. Por otro lado, la venta al por
mayor de combustibles liquidos (G4661.03) se ubica en cuarto lugar, con ingresos
de 1,810 millones de USD; donde las grandes empresas y MIPYMES generaron
1,626 y 184 millones de USD, con participaciones de 90% y 10% respecto al total
de la actividad. Finalmente, en quinto lugar se ubica la venta al por mayor de
diversos productos sin especializacion (G4690.00), por un monto total de 1,663
millones de USD, que se dividen en el 82% para las grandes empresas (1,371
millones de USD) y 18% para las MIPYMES (292 millones de USD).

En el 2017, la venta al por menor de gran variedad de productos en tiendas
(G4711.01) genero ingresos de 5,568 millones de USD; donde, las grandes
empresas y MIPYMES obtuvieron 5,366 y 202 millones de USD. Por otro lado,
venta de vehiculos nuevos y usados (G4510.01) obtuvo ingresos de 4,272 millones

de USD, con participaciones de 98% y 2% para las grandes empresas. Ademas,
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3,066 y 1,961 millones de USD, fueron los ingresos por ventas de las actividades
G4649.22 y G4661.03, con participaciones de 91% para sus grandes empresas,
mientras que para las MIPYMES corresponden a 9% respectivamente. Finalmente,
la venta al por mayor de diversos productos sin especializacion (G4690.00) se
ubic6 quinta en el ranking, con ingresos de 1,660 millones de USD,
correspondiente a las participaciones de grandes empresas (1,395 millones de
USD) y MIPYMES (265 millones de USD) de 84% y 16% respectivamente. Es
importante mencionar que, las 5 primeras actividades del ranking, acumulan el 76%
del total de ingresos del sector Comercio. La Figura 23 muestra los ingresos por

ventas de las principales actividades del sector G por tamafio de empresa.

UTILIDAD DE LAS MIPYMES Y EMPRESAS GRANDES

La utilidad o pérdida es el rubro resultante luego de restar y sumar de la
utilidad operacional, los gastos e ingresos no operacionales, respectivamente, los
impuestos y los descuentos correspondientes.

En promedio, las grandes empresas contribuyeron con un 89% del total de utilidad
generado anualmente durante el periodo 2013-2017 por todos los sectores de la
economia; mientras que por otro lado, las MIPYMES tan solo contribuyeron con un

11% en promedio anual durante el mismo periodo.

De acuerdo con la informacion obtenida por la SCVS a la fecha del presente
estudio,” en el 2017, la utilidad generada por las empresas a nivel nacional,
alcanzé un monto de 5,869 millones de USD, aproximadamente un 77% mas que el
afio anterior. En este afio las empresas grandes generaron un 74% mAas en
utilidades respecto al 2016, alcanzando un monto de 5,236 millones de USD. Asi
mismo, las MIPYMES aumentaron sus utilidades en aproximadamente 113%,
respecto al afio anterior, alcanzando un monto de 632 millones de USD,

evidenciandose una leve recuperacion econdmica en el sector empresarial.
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Figura 24. Utilidad generada de grandes empresas y Mipymes 2013- 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

En cuanto a las provincias mas representativas en la generacion de utilidades
durante todo el periodo de analisis (2013-2017) se encuentran: Pichincha, Guayas,
Azuay y Manabi. Estas provincias en conjunto representaron el 95.8% de la utilidad
generada a nivel nacional en el periodo de estudio; Pichincha alcanz6é un monto de
11,916 millones de USD en utilidades, Guayas reporté 10,000 millones de USD,
Azuay 803 millones de USD y en cuarto lugar Manabi con 380 millones de USD.
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Figura 24. Ingresos de las principales actividades de grandes empresas y Mipymes en el sector G
Fuente: Superintendencia de compafiias

Asi mismo, las provincias con mayores participaciones en los ingresos del

sector son: Guayas, Pichincha, Azuay y Tungurahua. En el 2013, Pichincha se
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posicioné como la mayor generadora de ingresos; donde, las grandes empresas y
MIPYMES alcanzaron ingresos de 18,095 y 2,970 millones de USD, con
participaciones de 86% y 14% respectivamente. Por su parte, las grandes
empresas de Guayas obtuvieron 16,045 millones de USD (participacion de 83%)
mientras que las MIPYMES generaron 3,184 millones de USD (17% restante).
Azuay desempefa el tercer lugar en el ranking, por 2,905 millones de USD de
ingresos; generados por las participaciones de las grandes empresas (2,394
millones de USD) y MIPYMES (511 millones de USD) del sector. Tungurahua es la
cuarta provincia con mayores ingresos por un monto de 773 millones de USD, con
participaciones de 74% (575 millones de USD) para las grandes empresas y 26%
(198 millones de USD) para MIPYMES.

En Guayas, las grandes empresas generaron 1,698 millones de USD con una
participacion del 85.7%, y las MIPYMES aportaron con 282 millones de USD
representando el 14.3% del total de utilidades en la provincia. En el afio 2017,
Azuay a través de las grandes empresas obtuvo 64 millones de USD en utilidades
con un 83.1% de patrticipacion del total generado por la provincia, mientras que las
MIPYMES representaron el 16.9% restante, con un total de 33 millones de USD en
utilidades. En este afio las grandes empresas en Manabi registraron utilidades que
alcanzaron los 68.8 millones de USD y una participacion del 71.5%; y las

MIPYMES aportaron con 27.4 millones de USD y una participaciéon del 28.5%.
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Figura 25. Utilidad por provincias de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias
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Las principales ciudades que contribuyeron al crecimiento de las regiones y
provincias analizadas para el afio 2013 fueron: Quito, Guayaquil, Cuenca y
Machala. En la ciudad de Quito las grandes empresas generaron 2,053 millones de
USD en utilidades con una participacion del 92.7%; en esta misma ciudad, las
MIPYMES aportaron con 163 millones de USD alcanzando una participacion del
7.3%. En Guayaquil, las grandes empresas generaron 1,592 millones de USD con
una participacion del 86.6%, y las MIPYMES, por otro lado, reportaron 247 millones
de USD vy representaron el 13.4% de las utilidades generadas por las empresas

gue mantienen su matriz en esta ciudad.
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Figura 26. Utilidad por ciudad de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

En el 2017, las ciudades mas representativas son: Quito, Guayaquil, Cuenca
y Eloy Alfaro, tal como se presentan en el grafico a continuacion. Las grandes
empresas en Quito aportaron con el 94.2% del total de utilidades generadas en
esta ciudad alcanzando los 3,118 millones de USD, mientras que las MIPYMES
contribuyeron con un 5.8% reportando utilidades de 193 millones de USD. La
ciudad de Guayaquil, que se ubicé en segundo lugar, generé 1,489 millones de
USD en utilidades a través de las grandes empresas que representaron el 85.7%
del total, y 249 millones de USD a través de las MIPYMES con una participacion
del 14.3%. En tercer y cuarto lugar se ubicaron las ciudades de Cuenca y Eloy

Alfaro (Duran), en donde las grandes empresas representaron el 83.6% (164
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millones de USD) y 93.8% (104 millones de USD), respectivamente, mientras que
en estas mismas ciudades las MIPYMES tuvieron participaciones del 16.4% (32
millones de USD) y 6.2% (6.9 millones de USD).

SECTORES ECONOMICOS 2013 2014 2015 2016 2017
GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES GRANDES MIPYMES
1. INFORMACION Y COMUNICACION. 456.9 14.9 4551 241 177.1 28 230.8 -13.1 13107 10.5
G. COMERCIO AL POR MAYOR Y AL POR MENOR. 1186.6 133.1 1421.0 151.1 11349 196.0 776.6 27.6 1167.6 108.7
C. INDUSTRIAS MANUFACTURERAS. 1157.8 55.3 1108.5 63.5 1031.0 37.0 883.0 10.9 1042.7 333
K. ACTIVIDADES FINANCIERAS Y DE SEGUROS. 128.4 96.0 295.0 210.1 262.5 102.4 275.8 812 365.5 137.2
B. EXPLOTACION DE MINAS Y CANTERAS. 880.3 -75.0 776.8 -64.3 376.1 -76.7 137.7 -78.4 516.2 -33.3
F. CONSTRUCCION. 2845 76 2533 35.7 155.4 0.7 253.0 375 2453 702
A. AGRICULTURA, GANADERIA, SILVICULTURA Y PESCA. 114.0 32.2 170.3 80.6 58.8 20.5 152.6 489 198.1 724
M. ACTIVIDADES PROFESIONALES, CIENTIFICAS Y TECNICAS. 175.6 85.4 140.8 1203 147.6 62.0 46.8 61.1 1132 6238
L. ACTIVIDADES INMOBILIARIAS. 73.0 70.6 90.1 94.3 85.8 66.1 76.0 63.9 822 722
H. TRANSPORTE Y ALMACENAMIENTO. -485.4 35.6 2124 52.6 101.0 29.3 66.7 27.6 98.1 433
N. ACTIVIDADES DE SERVICIOS ADMINISTRATIVOS Y DE APOYO. 426 273 452 45.8 34.6 39.7 17.9 14.5 5.9
OTRAS ACTIVIDADES 79.6 29.1 117.7 54.8 162.8 20.1 92.1 14.9 90.9 12.7
Total general 41335 512.3 5087.3 868.6 3781.7 439.3 3015.1 296.7 5236.3 6324

Figura 27. Utilidad por sectores de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

A continuacion, se detallan los sectores econémicos con mayor participacion
en cuanto monto generado por utilidades en el afio 2013. En primer lugar, se situé
el sector de comercio al por mayor y al por menor (sector G), en donde las grandes
empresas generaron 1,187 millones de USD, concentrando el 90% del total de
utilidad reportado por este sector, mientras que las MIPYMES contribuyeron con
133 millones de USD, y una participacion del 10%. El sector de las industrias
manufactureras (sector C) se ubico en segundo lugar, con utilidades aportadas por
las grandes empresas que alcanzaron los 1,158 millones de USD y una
participacion del 95%; en este sector las MIPYMES representaron el 5% restante,
reportando 55 millones de USD en utilidades. En tercer lugar se situ6 el sector de
explotacion de minas y canteras (sector B), en donde las grandes empresas
reportaron utilidades que alcanzaron los 880 millones de USD, mientras que las

MIPYMES reportaron pérdidas de aproximadamente 75 millones de USD.
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En el aflo 2017, se registra nuevamente un cambio en el primer lugar del
ranking de utilidades, ubicAndose el sector J como lider, seguido del sector G y
sector C. Las grandes empresas pertenecientes al sector J contribuyeron con 1,311
millones de USD en utilidades con una participacion del 99.2%, mientras que las
empresas pertenecientes al segmento de las MIPYMES aportaron con 10.5
millones de USD y una participacion del 0.8%. Por otro lado, el sector G obtuvo
1,168 millones de USD (91.5%) por parte de las grandes empresas y 109 millones
de USD (8.5%) a través de las MIPYMES. En tercer lugar, se ubico el sector C que
genero 1,043 millones de (97%) por parte de las grandes empresas, y 34 millones
de USD (3%) por parte de las MIPYMES.

UTILIDAD POR TAMANO

Este sector contiene la reparacion de vehiculos automotores y motocicletas.
En la venta sin transformacion se considera incluir las operaciones usuales (o0
manipulacion) asociadas con el comercio, por ejemplo, seleccién, clasificacion y
montaje de bienes, mezcla (combinacion) de bienes (por ejemplo vino o arena),
embotellamiento (con o sin el anterior limpiado de botella), embalaje, descarga y re-
embalaje para distribucién en pequefios lotes, almacenaje (sea o no congelado o
refrigerado) limpieza y secado de productos agricolas, cortado de tableros de fibra

de madera u hojas de metal como actividades secundarias.

La venta al por mayor es la re- venta (venta sin transformacion) de articulos
nuevos y usados a minoristas, usuarios industriales, comerciales, instituciones o
profesionales, o a otros mayoristas y a quienes actian en calidad de agente o
corredor en la compra o venta de mercancias en nombre de dichas personas o
empresas (INEC, 2012).
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Figura 28. Utilidad por tamafio de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

En el 2013, las grandes empresas generaron 1,187 millones de USD con
una participacion correspondiente al 90%, mientras que las MIPYMES obtuvieron
133 millones de USD con una participacion del 10% restante.

Para el afio 2014, las MIPYMES generaron 1,421 millones de USD con el
90% de participacion, mientras que las grandes empresas generaron 151 millones
de USD en utilidades, con una participacion del 10% restante.

En el afio 2015, las MIPYMES generaron 196 millones de USD y una
participacion del 15% y las grandes empresas reportaron una utilidad de 1,135
millones de USD y el 85% de participacion. Las grandes empresas en el 2016
representaron el 91% de las utilidades generadas, alcanzando los 777 millones de
USD, mientras que las MIPYMES generaron el 3% restante obteniendo 28 millones
de USD.

En el afio 2017, las MIPYMES generaron 109 millones de USD con una
participacion del 9%, mientras que las grandes empresas obtuvieron 1,168 millones

de USD con el 91% de participacion.

72



(Millones de USD)

29 1 Sl 64
0.3
64 .
+ |
a3a
5 341 B
| — - .

100%

71 60

31

72 78
80% - | 1

2
60% -
671
828 593
1

A40% -

1
462

Porcentaje (%)

20% -

0% -

L L L
= = =
= = =
w w w
o o o
=2 =3 =3

-20%

2013 2014 2015

m GRANDES MIPYMES

Figura 29. Utilidad por region de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017
Fuente: Superintendencia de compafiias

Para el afio 2013, la region Sierra fue la que mayor utilidad reportd para este
sector, en donde las grandes empresas alcanzaron los 731 millones de USD con
una participacion del 91% del total del sector analizado, en la region Costa
obtuvieron 454 millones de USD y una participacion del 88%. En Oriente
presentaron 2 millones de USD con una patrticipacion del 51% y en Galdpagos no
se registraron datos de su participacion.

Por otro lado, las MIPYMES para este mismo afio registraron utilidades de
71 millones de USD y una participacion del 9% en la regién Sierra; en la Costa
obtuvieron 60 millones de USD, con una participacion del 12%. En el Oriente
generaron utilidades de 2 millones de USD con una participacion del 49% y en
Galapagos generaron 154 miles de USD y una participacion del 100%.

En el afio 2017, en la Sierra las grandes empresas generaron 657 millones
de USD con 94% de participacion mientras que las MIPYMES registraron 4
millones de USD con el 6% restante. En la Costa las grandes empresas
representaron el 89% generando 510 millones de USD y las MIPYMES obtuvieron
64 millones de USD con el 11% restante. En el Oriente se registraron utilidades de
609 miles de USD por parte de las grandes empresas, mientras que las MIPYMES
obtuvieron un monto de 1 millén de USD. En Galapagos las MIPYMES registraron
270 miles de USD.
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Figura 30. Utilidad por provincia de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017

Fuente: Superintendencia de compafiias

En el 2013, Pichincha fue la provincia que generé mayor utilidad en este

sector de la economia; donde las empresas grandes generaron 627 millones de

USD y una participacion del 92%, mientras que las MIPYMES obtuvieron 58

millones de USD junto a una participaciéon del 8%. En la provincia del Guayas, las

grandes empresas alcanzaron los 444 millones de USD con una participacion del

89% y las MIPYMES obtuvieron 55 millones de USD y una participacion del 11%.
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Figura 31. Utilidad por ciudad de Mipymes y Grandes empresas 2013 - 2017

Fuente: Superintendencia de compafiias

Las principales ciudades que aportaron a este sector en las regiones

analizadas para el periodo 2013 - 2017 fueron: Quito, Guayaquil, Cuenca y
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Ambato. Para el afio 2013, en Quito, las grandes empresas generaron 613
millones de USD con una participacion del 92%, por otro lado, las MIPYMES
obtuvieron 56 millones de USD y una participacion del 8%. Guayaquil obtuvo 405
millones de USD en utilidades por parte de las grandes empresas, quienes
aportaron el 89%, mientras que las MIPYMES generaron 51 millones de USD con
una participacion del 11%. En Cuenca, las grandes empresas obtuvieron 84
millones de USD, logrando una participacion del 91% y las MIPYMES alcanzaron
los 8 millones de USD con el 9% de participacion restante. En Ambato las grandes
empresas generaron 14 millones de USD con el 84% de participacion, mientras que

las MYPIMES obtuvieron 3 millones de USD con el 16% de participacion.

Para el aflo 2017, las grandes empresas generaron 564 millones de USD en
Quito, con una participacion del 97%, a la vez que las MIPYMES obtuvieron 20
millones de USD y una participacion del 3%. Guayaquil obtuvo 459 millones de
USD en utilidades por parte de las grandes empresas, quienes aportaron el 90%,
mientras que las MIPYMES generaron 50 millones de USD con una patrticipacion
del 10%. En Cuenca las grandes empresas generaron 37 millones de USD con el
79% de participacion, mientras que las MYPIMES obtuvieron 10 millones de USD
con el 21% de participacion. En Ambato, las grandes empresas obtuvieron 39

millones de USD, logrando una participacion del 89% y las MIPYMES alcanzaron
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En el sector del comercio, las actividades que tuvieron una mayor
participacion en la generacion de utilidades para el afio 2017, fueron:
« Venta al por menor de gran variedad de productos en tiendas.
(G4711.01)

« Venta de vehiculos nuevos y usados. (G4510.01)

« Venta al por mayor de productos farmacéuticos, incluso
veterinarios. (G4649.22)

o Venta al por mayor de diversos productos sin especializacion.
(G4690.00)

« Venta al por mayor de articulos de ferreterias y cerraduras.
(G4663.21)

En el 2013, las grandes empresas generaron 274 millones de USD con las
ventas al por menor de gran variedad de productos en tiendas (G4711.01),
mientras que las MIPYMES presentaron pérdidas por 1 millén de USD. Con las
ventas de vehiculos nuevos y usados (G4510.01), las grandes empresas generaron
198 millones de USD, mientras que las MIPYMES obtuvieron pérdidas por 2
millones de USD. Las ventas al por mayor de diversos productos sin
especializacion (G4690.00), le generd utilidades de 9 millones de USD a las
MIPYMES con el 14% de participacion, mientras que las grandes empresas
obtuvieron 55 millones de USD y el 86% de participacion restante. La venta al por
mayor de electrodomésticos y aparatos de uso doméstico (G4649.11) generd
utilidades por 51 millones de USD, donde las grandes empresas obtuvieron 49
millones de USD con el 95% de participacion, mientras las MIPYMES alcanzaron
los 3 millones de USD y el 5% de participacion restante. La venta al por mayor de
materiales de construccion (G4663.13), genero utilidades por 51 millones de USD a
las grandes empresas, gracias a las aportaciones de 45 millones de USD por parte
de grandes empresas (89%) y 6 millones de USD de MIPYMES (11% restante).
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En el afio 2017, la venta al por menor de gran variedad de productos en
tiendas (G4711.01) y de vehiculos tanto nuevos como usados (G4510.01), las
grandes empresas generaron 280 y 142 millones de USD, mientras que las
MIPYMES obtuvieron pérdidas por 1 y 2 millones de USD. La venta al por mayor de
productos farmacéuticos (G4649.22) obtuvo 73 millones de USD, equivalente al
95% de las utilidades para esta actividad, mientras que el 5% restante
corresponde a las MIPYMES por un monto de 4 millones de USD. En cuarto y
quinto lugar del ranking se ubican las ventas al por mayor de diversos productos sin
especializacion (G4690.00) y de articulos de ferreterias y cerraduras (G4663.21),
con utilidades de 52 y 41 millones de USD para las grandes empresas
(participaciones de 94% y 83%), asi como 3 y 8 millones de USD generado por
MIPYMES (6% y 17% restante).

3.3 Encuestadirigidaalos propietarios de la MIPYMES Guayaquil

Los resultados presentados a continuacion son los obtenidos mediante la encuesta

gue se aplico a los propietarios de la MIPYMES Guayaquil.

Cuadro resumen de las preguntas de la encuesta
Preguntas

1.- ¢ Conoce usted las alternativas de financiamiento formal que existen en el
mercado para las MIPYMES?

Tabla 5. Financiamiento formal para las MIPYMES

Frecuencia
Variable Frecuencia .
relativa
Si 42 11%
No 340 89%
TOTAL 382 100%
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Elaborado: La Autor

11%

s

™ No

Grafico 1. Financiamiento formal para las MIPYMES
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Andlisis:

Del total de personas encuestadas un 89% manifiesta que no conoce las
alternativas de financiamiento formal que existen en el mercado para las

MIPYMES; mientras que el 29% dice que si conocen.

2.- ¢,Conoce usted las lineas de crédito que las Instituciones Financieras Privadas

ofrecen en beneficio para las MIPYMES?

Tabla 6. Lineas de crédito de Instituciones Financieras Privadas para MIPYMES

] ) Frecuencia
Variable Frecuencia
relativa
Si 306 80%
No 76 20%
TOTAL 382 100%
Elaboradora: por la autora
= Si
= No

Grafico 2. Lineas de crédito de Instituciones Financieras Privadas para MIPyMES
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES
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Analisis:

Del total de personas encuestadas un 80% manifiesta que si conoce las lineas

de crédito que las Instituciones Financieras Privadas ofrecen en beneficio

para las MIPYMES; mientras que el 20% dice que no conocen.

3.- ¢ Usted ha solicitado crédito en una Institucion Financiera Privada?

Tabla 7. Crédito de Institucién Financiera Privada

) ) Frecuencia
Variable Frecuencia
relativa
Si 306 80%
No 76 20%
TOTAL 382 100%
Elaboradora: La autora
S
M No

Gréfico 3. Crédito de Institucién Financiera Privada
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES
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Anélisis:
Del total de personas encuestadas un 80% manifiesta que si ha solicitado crédito

en una Institucion Financiera Privada; mientras que el 20% dice que no ha

solicitado crédito.

4.- ¢ Cual de los siguientes factores cree usted que limitan el acceso al crédito?

Tabla 8. Factores que limitan el acceso al crédito

Frecuencia relativa

Variable Frecuencia
Falta de informacion 69 18%
Trémite burocratico 69 18%
Altas tasas de interés 122 32%
Entrega de garantias 122 32%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: La autora

32%

p—

32%

BEalta de informacion

IFramite burocratico

Altas tasas de interés

Entrega de garantias

Grafico 4. Factores que limitan el acceso al crédito
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Anéalisis

Del total de personas encuestadas un 32% manifiesta que el establecimiento de altas tasas
de interés y la falta de garantias son las causas que limitan el acceso al crédito; el 18%

manifiesta que son los tramites burocraticos y el 18% falta de informacion.
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5.- ¢ En qué Institucion Financiera Privada usted ha solicitado crédito?

Tabla 9. Crédito de una Instituciéon Financiera Privada

Frecuencia relativa

Variable Frecuencia
Banco 115 30%
Cooperativa de Ahorro y
Crédito 248 65%
Sociedad Financiera 19 5%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: La Autora

6%

N

B Banco
= Cooperativa

m Sociedad Financiera

Grafico 5. Crédito de una Institucién Financiera Privada
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Analisis

Del total de personas encuestadas un 65% manifiestan que han solicitado

crédito en una Cooperativa de Ahorro y Crédito; el 30% manifiestan que han

solicitado crédito en un Banco y el 6% manifiestan que han solicitado crédito

en una Sociedad Financiera.
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6.- ¢ A qué tasa de interés le han otorgado el crédito?

Tabla 10. Tasa de interés de un crédito

Frecuencia
Variable Frecuencia .
Relativa
Menos del 20% annual 115 30%
Entre 20% y 30% annual 267 70%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: La Autora

= Menos del 20% anual

= Entre 20% y 30% annual

Gréfico 6. Tasa de interés de un crédito
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Anéalisis

Del total de personas encuestadas el 70% manifiestan que les han otorgado
un crédito entre 20 y 30 % anual; mientras que el 30% manifiestan que les han
otorgado un crédito a menos del 20% anual, lo cual nos demuestra que un
factor que limita el acceso al crédito son las altas tasas de interés que

establecen las Instituciones Financieras.
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7.- ¢ Conoce usted las lineas de crédito que las Instituciones Financieras Publicas

ofrecen en beneficio para las MIPYMES?

Tabla 11. Lineas de crédito de Instituciones Financieras Publicas para MIPYMES.
Frecuencia
Variable Frecuencia Relativa
Si 38 10%
No 344 90%
TOTAL 362 100%

Elaboradora: por la autora

Gréfico 7. Lineas de crédito de Instituciones Financieras Publicas para MIPyMES

Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Analisis
Del total de personas encuestadas el 90% manifiestan que no conocen las lineas

de crédito que las Instituciones Financieras Publicas ofrecen en beneficio para las

MIPYMES; mientras que el 10% dice que si conocen.



8.- ¢ Usted ha solicitado crédito en una Institucion Financiera Publica?

Tabla 12. Crédito de una Institucion Financiera Pablica

. . Frecuencia
Variable Frecuencia
Relativa
Si 38 10%
No 344 90%
TOTAL 382 100%
Elaboradora: La Autora
m Si
B No

Gréfico 8. Crédito de una Instituciéon Financiera Publica
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Andlisis:

Del total de personas encuestadas el 90% manifiestan que no han solicitado
|

crédito en una Institucién Financiera Publica; mientras que el 10% dice que

Si han solicitado

crédito.
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9.- ¢ Conoce usted los programas estatales que se ofrecen en beneficio para las
MIPYMES?

Tabla 13. Programas estatales para MIPYMES

Frecuencia
Variable Frecuencia Relativa
Si 69 18%
No 313 82%
TOTAL 362 100%
Elaboradora: por la autora
- S
= No

Gréfico 9. Programas estatales para MIPyMES
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Anéalisis

Del total de personas encuestadas el 82% manifiestan que no conocen los

programas estatales que se ofrecen en beneficio para las MIPyMES,

mientras que el 18% manifiestan que si conocen.
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10.- ¢ De qué manera lo que tiene en dinero, cuentas por cobrar, mercaderias le

alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo?

Tabla 14. Ratio de Liquidez

Frecuencia relativa

Variable Frecuencia
Completamente 115 30%
Le sobra 38 10%
Le falta 229 60%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: la autora

60%

M Completamente

m Le sobra

Le falta

Gréfico 10. Ratio de Liquidez
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Analisis

Del total de personas encuestadas el 60% manifiestan que lo que tienen en

dinero, cuentas por cobrar, mercaderias no les alcanza para cubrir sus

deudas a corto plazo;

el 30% manifiestan que lo que tienen en dinero, cuentas por cobrar,

mercaderias les permite cubrir completamente sus deudas a corto plazo;

mientras que el 10% manifiestan que lo que tienen en dinero, cuentas por

cobrar, mercaderias les alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo y les

sobra un poco de dinero.
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11.- ¢ De qué manera lo que tiene Gnicamente en dinero y cuentas por cobrar le

alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo?

Tabla 15. Ratio Prueba Acida

Frecuencia relativa

Variable Frecuencia
Completamente 109 30%
Le sobra 18 5%
Le falta 235 65%
TOTAL 362 100%

Elaboradora: la autora

I Completamente
I Le sobra

[ Le falta

Gréfico 11. Ratio de Prueba Acida
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Andlisis

Del total de personas encuestadas el 65% manifiestan que lo que tienen
Gnicamente en dinero y cuentas por cobrar no les alcanza para cubrir sus
deudas a corto plazo; el 30% manifiestan que lo que tienen Unicamente en
dinero y cuentas por cobrar les permite cubrir completamente sus deudas a
corto plazo; mientras que el 5% manifiestan que lo que tienen Unicamente en
dinero y cuentas por cobrar les alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo
y les sobra un poco de dinero.
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12.- ¢ De qué manera el dinero que tiene en efectivo y en el Banco le alcanza para

cubrir sus deudas a corto plazo?

Tabla 16. Ratio de Prueba Defensiva

Frecuencia
Variable Frecuencia Relativa
Completamente 115 30%
Le sobra 31 8%
Le falta 236 62%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: por la autora

[ Completamente
[l Le sobra

[ Le falta

Gréfico 12. Ratio de Prueba Defensiva
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Anéalisis

Del total de personas encuestadas el 62% manifiestan que el dinero que
tienen en efectivo y en el Banco no les alcanza para cubrir sus deudas a
corto plazo; el 30% manifiestan que el dinero que tienen en efectivo y en el
Banco les permite cubrir completamente sus deudas a corto plazo; mientras
que el 8% manifiestan que el dinero que tienen en efectivo y en el Banco les
alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo y les sobra un poco de dinero.
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13.- ¢Le queda dinero para operar en el dia a dia después de pagar las deudas

inmediatas?

Tabla 17. Ratio Capital de Trabajo

Frecuencia
Variable Frecuencia .
relativa
Si 115 30%
No 267 70%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: por la autora

= si

= No

Grafico 13. Ratio de Capital de Trabajo
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Andlisis:

Del total de personas encuestadas el 70% manifiesta que no le queda dinero

para operar en el dia a dia después de pagar las deudas inmediatas; mientras

qgue el 30% manifiesta que si le queda dinero para para operar en el dia a dia

después de pagar las deudas inmediatas.
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14.- ¢ Del total de activos que posee la empresa que porcentaje esta libre de

deuda?

Tabla 18. Estructura de Capital

Frecuencia
Variable Frecuencia .
relativa
0-30% 115 30%
30-60% 267 70%
60- 100% 0 0%
TOTAL 382 100%
Elaboradora: por la autora
0%
™ 0-30%
™ 30-60%
m 60- 100%

Grafico 14. Estructura de Capital
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Andlisis:

Del total de personas encuestadas el 70% manifiestan que del total de activos
gue posee la empresa un promedio de 30 a 60% estd libre de deuda;
mientras que el 30% manifiesta que del total de activos que posee la

empresa un promedio de 0 a 30% esta libre de deuda.
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15.- ¢ Cual es el nivel de rentabilidad para la empresa sobre el capital propio?

Tabla 19. Rendimiento sobre el Patrimonio

Frecuencia relativa

Variable Frecuencia
5% - 15% 109 60%
15% - 30% 126 33%
Mas del 30% 147 7%
TOTAL 382 100%

Elaboradora: por la autora

Bm5%-15%
m15% - 30%
= Mas del 30%

Gréfico 15. Rendimiento sobre el Patrimonio
Fuente: Encuesta Propietario MIPYMES

Analisis:

Del total de personas encuestadas el 60% manifiestan que el nivel de
rentabilidad para la empresa sobre el capital propio se encuentra en un
promedio entre 5 a 15%; el 33% manifiestan que el nivel de rentabilidad
para la empresa sobre el capital propio se encuentra en un promedio
entre 15 a 30%; mientras que el 7% manifiestan que el nivel de
rentabilidad para la empresa sobre el capital propio se encuentra en un
promedio de mas del 30%.

Los datos anteriormente expuestos confirman que las empresas no
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conocen las alternativas de financiamiento formal que existen en el mercado
para las MIPYMES; es por esta razon que acceden comunmente a las
alternativas de financiamiento tradicionales y se manejan con recursos
propios. De los datos anteriormente expuestos podemos deducir que la mayor

parte de microempresarios conocen las lineas de crédito que las Instituciones

Financieras Privadas ofrecen en beneficio para las MIPYMES; por esta
razon solicitan mayormente crédito en estas Institucion asi mismo se puede
deducir que la mayor parte de microempresarios han solicitado crédito en una
Institucion Financiera Privada; esto se debe a que es una alternativa
tradicional de financiamiento. Adicionalmente manifiestan que consideran que
el principal factor que limita el acceso al crédito son las altas tasas de interés y
la entrega de garantias seguido de los tramites burocréaticos y por ultimo la
falta de informacion. Paralelamente manifiestan que han solicitado crédito en
una Cooperativa de Ahorro y Crédito; esto tal vez sucede porque en las
Cooperativas de Ahorro y Crédito se ofrece una tasa de interés menor a la del

sistema financiero los Bancos y las Sociedades Financieras.

Con respecto a las tasas de interés, los microempresarios manifiestan
gue les han otorgado un crédito entre 20 y 30 % anual, lo cual nos demuestra
que un factor que limita el acceso al crédito son las altas tasas de interés que
establecen las Instituciones Financieras. Existe un desconocimiento las lineas
de crédito que las Instituciones Financieras Publicas ofrecen en beneficio para
las MIPYMES,; esto demuestra porque suelen optar comUnmente por

alternativas de financiamiento tradicionales.

De los datos anteriormente expuestos podemos deducir que la mayor
parte de microempresarios manifiestan que no han solicitado crédito en una
Institucién Financiera Publica; esto demuestra que los microempresarios
tienen desconocimiento de otras alternativas de financiamiento. Del total de
personas encuestadas podemos deducir que la mayor parte de
microempresarios manifiestan que tienen problemas para hacer frente a sus

deudas a corto plazo, por lo cual pueden recurrir a tomar parte del Activo Fijo
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para cubrir sus deudas a corto plazo. De los datos anteriormente expuestos
podemos deducir que la mayor parte de microempresarios manifiestan que no
tienen liqguidez extremadamente inmediata para cubrir sus obligaciones a corto
plazo por lo que necesariamente deben recurrir a los flujos de venta. De los
datos anteriormente expuestos podemos deducir que la mayor parte de
microempresarios manifiestan que no estan en condiciones de pagar la
totalidad de sus deudas a corto plazo sin vender sus mercaderias. De los
datos anteriormente expuestos podemos deducir que la mayor parte de los
microempresarios manifiestan que casi la totalidad de su negocio es propio,
siendo solo una minima parte la que se encuentra financiada por los
acreedores. De los datos anteriormente expuestos podemos deducir que la
mayor parte de los microempresarios manifiestan que el patrimonio de la
empresa durante el afio obtuvo una rentabilidad que se encuentra en un

promedio entre 5 a 15%.

Empresa Martiflexo:

Con la informacion obtenida en la entrevista realizada al gerente de la
Empresa Martiflexo se determina que el empresario desconoce las
alternativas de financiamiento formal que existen en el mercado para las
MIPYMES, ademéas la empresa ha solicitado crédito a una Institucion
Financiera Privada comunmente un Banco o Cooperativa y cree que el
principal factor que dificulta el acceso al crédito son las altas tasas de interés y
la entrega de garantias.

El gerente manifiesta que conoce los programas estatales asi como las
lineas de crédito que las Instituciones Financieras Publicas ofrecen en
beneficio para las MIPYMES, pero no accedido a ellos porque sus tramites
son tardios, ademas que los créditos que se entregan se enfocan en lineas
especificas sin tomar en cuenta las diversas necesidades que tienen las
empresas; por otra parte dice que no conoce las opciones de inversion que

ofrece el Mercado de Valores para las MIPYMES, pero si conocen otras
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fuentes de financiamiento como el leasing, factoring o capital de riesgo, sin
embargo, no accedido a estas opciones de financiamiento.

En cuanto a su estabilidad financiera manifiesta que no le alcanza el
dinero para cubrir las deudas a corto plazo; sin embargo le queda un poco de
dinero para operar en el dia a dia después de pagar las deudas inmediatas; a
pesar de ello su patrimonio es mayor que sus deudas por el cual obtiene un

nivel de rentabilidad bajo.

Empresa Calzado Yotabel

Con los datos obtenidos de la entrevista realizada al gerente de la
Empresa Calzado Yoyabel se determina que el empresario desconoce las
alternativas de financiamiento formal que existen en el mercado para las
MIPYMES, ademéas la empresa ha solicitado crédito a una Institucion
Financiera Privada comunmente un Banco o Cooperativa y cree que los
principales factores que dificultan el acceso al crédito son la falta de
informacion, las altas tasas de interés y la entrega de garantias.

El gerente manifiesta que conoce los programas estatales asi como las
lineas de crédito que las Instituciones Financieras Publicas ofrecen en
beneficio para las MIPYyMES, pero no accedido a ellos porque sus tramites son
tardios, ademas que los créditos que se entregan se enfocan en lineas
especificas sin tomar en cuenta las diversas necesidades que tienen las
empresas; por otra parte dice que no conoce las opciones de inversion que
ofrece el Mercado de Valores para las MIPYMES, pero si conocen otras
fuentes de financiamiento como el leasing, factoring o capital de riesgo, sin
embargo no accedido a estas opciones de financiamiento porque no se

adaptan a las necesidades de la empresa.

En cuanto a su estabilidad financiera manifiesta que no le alcanza el
dinero para cubrir las deudas a corto plazo; y le queda un poco de dinero para

operar en el dia a dia después de pagar las deudas inmediatas; a pesar de
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ello su patrimonio es mayor que sus deudas, por el cual obtiene un nivel de
rentabilidad bajo. Como podemos ver existe una similitud de respuestas con la
entrevista con las encuestas que se realizo a los propietarios PYMES por lo
cual nos podemos dar cuenta que existes suficientes criterios para la

aplicacion del fondo de Garantia para las PYMES de la ciudad de Guayaquil

Esta entrevista tuvo por objeto determinar el impacto que tiene el Fondo
de Garantia en el sector comercial, para la cual podemos determinar los
parametros son similares en cuanto que este fondo es vital debido a su facil
accesibilidad de estos recursos en comparaciéon con el resto del sistema

financiero.

En base a la percepcion de los gerentes o propietarios de las MIPYMES
(a través de las encuestas) y las entrevistas a propietarios de las empresas
Yotabel y Martiflexo, se determiné que existen problemas en el financiamiento
de las operaciones en la ciudad de Guayaquil. Gran parte de estos problemas
se originan en las garantias que solicitan las instituciones a las empresas,
para lo cual, en el caso de no poderse concretar, concluye en la disminucién

de montos, plazos o simplemente en la negacion del crédito.

Adicionalmente se pudo observar que la mayoria de los encuestados
tienen como primera opcién de financiamiento las instituciones privadas, pero
gue no conocen de otras fuentes de financiamiento. Esto podria constituir una
oportunidad de mejora para el gobierno en la difusién de sus alternativas de
financiamiento para MIPYMES.
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CONCLUSIONES

Se pudo constatar la importancia que tienen las MIPYMES para el
Ecuador. Para esto se revisaron las cifras de empresas constituidas y
entre micro y pequefias empresas concentran el 97% del total de
comparfias en el pais. De igual manera, se pudo determinar la
importancia de la provincia del Guayas en cuanto a los mencionados
ndameros, ya que el 18% de las microempresas del pais operan en la

provincia del Guayas, asi como el 25% de las pequefias empresas.

El Sistema Financiero Ecuatoriano ha experimentado variabilidad en las
cifras e indicadores, en la Banca Privada el 81% de su volumen de
crédito se concentra en el sector productivo y comercial, las cuales
tienen tasas de interés activas distintas en funcion del sector. Las
menores tasas que ofrece la banca del sector privado se registran en el

segmento de crédito productivo corporativo.

En la CFN B.P. el crédito comercial es el segmento de mayor relevancia
representando, entre enero y octubre de 2017, el 74% del monto total
gue concedio la CFN B.P. P. Por otro lado, la menor tasa de interés
activa efectiva que ofreci6 la CFN B.P. fue en el crédito productivo
corporativo, la cual a octubre de 2017 fue de 7.50%. Respecto al
patrimonio que registré la CFN B.P., se puede sefalar que ha
aumentado paulatinamente ubicandose a octubre de 2017 en $900

millones.

Las MIPYMES contribuyen en promedio con el 21% de los ingresos por
ventas obtenidos anualmente por el sector empresarial formal, y con el
11% de las utilidades generadas por este sector. Las grandes empresas,
por otro lado, representan la mayor parte de los ingresos y utilidades
generadas por el sector empresarial formal; estas comprenden en
promedio el 79% de los ingresos por ventas reportados anualmente y el

89% de las utilidades totales obtenidas por este sector.
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Tanto las MIPYMES como las grandes empresas reportaron el mayor
monto de ingresos por ventas y utilidades en el afio 2014, mientras que
el 2016 fue el afo con menores ingresos por ventas y utilidades
registrados en ambos segmentos de empresas. Durante el periodo
2013—2017, los ingresos por ventas y utilidades de las MIPYMES
tuvieron una tasa promedio de crecimiento anual de -1.5% y 24.9%,

respectivamente.

De manera general, las cifras e indicadores presentados muestran que
el sector financiero nacional estd experimentando cambios positivos,
registrando en el presente afio incrementos en el monto de crédito con
respecto al afio anterior. Ademas, se observa que los bancos privados
grandes entre enero y octubre de 2017 han aumentado sus utilidades en

comparaciéon con el mismo periodo del 2016.

La mejora del posicionamiento que actualmente presenta el sistema
financiero nacional dependerd que el Gobierno implemente politicas
econémicas y monetarias que ayuden a que la liquidez bancaria se
mantenga estable. Ademas, las instituciones financieras deben procurar
la aplicacion de medidas que ayuden a mantener la confianza de los
depositantes, y verificar que las técnicas usadas para otorgar los

créditos sean las apropiadas para controlar el riesgo sistémico.
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RECOMENDACIONES

En funcidn de los resultados obtenidos y las conclusiones que se derivan
de dichos resultados, una de las recomendaciones del estudio es
desarrollar mas canales de informacibn de las alternativas de
financiamiento que pueden tener las MIPYMES en el sector publico, a
través del Fondo Nacional de Garantia, es importante considerar las

diferentes ventajas que presente este medio de financiamiento.

Que el gobierno cree programas gubernamentales que fomente la
creacion de estos fondos para la adecuada fomentacién de las
MIPYMES

La atencion necesaria por parte de las instituciones como ministerios,
gremios y juntas nacionales, academias o0 universidades para la
capacitaciéon a las MIPYMES del sector de comercial de la ciudad de
Guayaquil, en cuanto se refiere al manejo y elaboracion de planes de
negocios o proyectos de inversion para poder acceder a los
financiamientos que necesitan para la elaboraciébn de los mismos;
incentivando asi a la cultura financiera para el desarrollo de la economia

nacional por medio del sector de comercial.
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ANEXO 1 FORMATO DE ENCUENTAS

IMPACTO DEL FONDO NACIONAL DE GARANTIAS COMO ALTERNATIVA
PARA EL FINANCIAMIENTO DE LAS MIPYMES, SECTOR COMERCIANTE EN
LA CIUDAD DE GUAYAQUIL, PERIODO 2012-2017ENCUESTAS

Instrucciones: Lea detenidamente las preguntas y conteste con la mayor
sinceridad. Marque con una X en la opcion segun corresponda

1.- ¢ Conoce usted las alternativas de financiamiento formal que existen en el

mercado para las MIPyMES?

Si
no

2.- ¢ Conoce usted las lineas de crédito que las Instituciones Financieras

Privadas ofrecen en beneficio para las MIPYMES?

Si
no

3.- ¢ Usted ha solicitado crédito en una Institucion Financiera Privada?

Si
no

4.-¢,Cudl de los siguientes factores cree usted que limitan el acceso al crédito?

Falta de informacion

Tramite burocratico

Altas tasas de interés

Entrega de garantias

5.- ¢ En qué Institucion Financiera Privada usted ha solicitado crédito?

Banco

Cooperativa de Ahorro y
Crédito

Sociedad Financiera

6.- ¢ A qué tasa de interés le han otorgado el crédito?



Menos del
20% anual
Entre 20% y
30% anual

7.- ¢ Conoce usted las lineas de crédito que las Instituciones Financieras

Publicas ofrecen en beneficio para las MIPyMES?

Si
No

8.- ¢ Usted ha solicitado crédito en una Institucion Financiera Publica?

Si
No

9.- ¢, Conoce usted los programas estatales que se ofrecen en beneficio para
las MIPYMES?

Si
No

10.- ¢ De qué manera lo que tiene en dinero, cuentas por cobrar, mercaderias

le alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo?

Completamente
Le sobra
Le falta

11.- ¢ De qué manera lo que tiene unicamente en dinero y cuentas por cobrar le
alcanza para cubrir sus deudas a corto plazo?

Completamente
Le sobra
Le falta

12.- ¢ De qué manera el dinero que tiene en efectivo y en el Banco le alcanza
para cubrir sus deudas a corto plazo?

Completamente
Le sobra
Le falta




13.- ¢ Le queda dinero para operar en el dia a dia después de pagar las deudas
inmediatas?

Si
No

14.- ¢ Del total de activos que posee la empresa que porcentaje esta libre de
deuda?

0-30%

30-60%

60- 100%

15.- ¢ Cual es el nivel de rentabilidad para la empresa sobre el capital propio?

5% - 15%

15% - 30%

Mas del
30%

GRACIAS POR SU COLABORACION



